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MANAGEMENTUL RISCULUI

B Mario Brithimann

ROMANIA TRECE PRIN ANOTIMPUL
dezvoltarii. Multe afaceri au descoperit
oportunitati de crestere si profita de
ele. O data cu aderarea la Uniunea
Europeand, Romania are parte de un
sprijin urias pentru a facilita cresterea
economica si dezvoltarea rapidd a mai
multor industrii si sectoare de
activitate.

Unii se intreaba cat va tine acest val
si nimeni nu vrea sa rateze sansele de
dezvoltare rapidd. Toate privirile sunt
atintite numai spre crestere. Succesul
si dezvoltarea altor afaceri ne inspira la
actiuni curajoase, lucru bun in esenta.
Abilitatea de a raspunde rapid la
oportunitdtile de piata este un
element cheie pentru reusitd, iar cei
care se miscd incet sau sunt indecisi
sunt perdanti.

Aceasta situatie pozitiva ascunde
insa si anumite pericole. Din nefericire,
succesul nu este garantat pentru
totdeauna. intr-un mediu de piata care
se schimba extrem de rapid, cresc si
riscurile la care se expun afacerile.
Castigul de astazi se poate transforma

maine in pierdere. Sunt intreprinzatori
care sunt gata sa ardd etape de
dezvoltare si sa isi extinda afacerile
intr-un ritm prea rapid. in astfel de
situatii, de obicei apar probleme
legate de gestionarea fluxului de
numerar si a unui deficit de personal
calificat.

Intreprinzatorii prudenti nu pot fi
orbiti de succesul pe termen scurt. Ei
isi atintesc privirea catre un punct fix,
si isi analizeaza deciziile dintr-o
perspectiva sanatoasa. Cu cat lumea se
miscd mai repede, cu atat deciziile
trebuie luate cu mai mult calm si
liniste, avand in vedere totalitatea
implicatiilor posibile.

Cheia catre un proces rational de
luare a deciziilor este un management
al riscurilor profesional.
Managementul riscurilor include
analiza diverselor scenarii posibile, si
raspunde la intrebarea ,Ce s-ar putea
intampla?”. Toate scenariile posible ce
pot fi determinate de evenimente
politice, economice, legale, financiare
sau familiale trebuie trecute in revista
si analizate. intr-o astfel de analiza,
intotdeauna trebuie sa fim atenti la
scenariul cel mai defavorabil.

Pe baza acestor informatii, putem
elabora planuri care sa minimizeze
riscurile posibile si selectam deciziile
ce trebuie implementate. Pe langa
planul principal, e bine sa avem
totdeauna un plan de rezerva. Ce
facem daca planul initial nu
functioneaza? Aceasta intrebare este
adesea neglijata. Planul de rezerva ne
forteaza - la fel ca intr-un joc de sah -
sa gandim cateva mutari inainte si sa
fim mai bine pregatiti pentru situatia
in care lucrurile merg altfel decat am
planificat initial.

Urmaresc cu mare interes
dezvoltarea economica a Romaniei si
ma bucur pentru fiecare intreprinzator
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care identifica oportunitatile de piata
si profita de ele. E un anotimp propice
dezvoltarii, insa in fiecare situatie
exista si probabilitatea unui esec.
Esecurile sunt tragice. O strategie
adecvata de management a riscurilor
vd poate limita expunerea la risc, si
implicit vd va proteja mai bine de
esecuri.
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FIRMELE DE CONSTRUCTII VOR Fi
DIFERENTIATE DE CERTIFICAT

Interviu cu Horia Irimia, secretar de stat in Ministerul Dezvoltdirii, Lucrdrilor Publice si Locuintelor

H Interviu de Daniela Stoica
ROMCOM

R - Cum a evoluat sectorul
constructiilor in 2007?

HI - A fost sectorul cu cea mai
semnificativa crestere: 30% fata de
2006, in conditiile in care cresterea
economica a Romaniei a fost de cca.
6%, iar media in UE a fost intre 2 si
3%. Putem spune ca a fost o
crestere exploziva din motive usor
de identificat: guvernul a alocat
sume importante pentru investitiile
publice, de la drumuri si alimentari
Cu apa si canalizare, la poduri si
podete si reabilitarea unitatilor de
fnvatamant, de exemplu. Sectorul
privat a facut mari investitii in
domeniul imobiliar, dar si in unitati
de productie. Au fost de asemenea
investitiile straine de cateva miliarde
de Euro.

R - Cum va evolua acest sector
anul acesta si in urmdtorii trei ani,
pandin 2010?

HI - Va continua in acelasi ritm,
poate chiar mai sustinut. Bugetul pe
2008 asigura continuitatea
proiectelor de investitii. Dacd ne
referim strict la Ministerul nostru,

continua programul de constructie
de locuinte ANL, cel de drumuri
comunale, alimentari cu apa la sate,
sali de sport. Va incepe proiectul cu
bazinele de inot si asezamintele
culturale. Pe langa investitiile
finantate de noi, vor demara cele
din fonduri europene.

R - Fonduri europene de care nu
am prea avut parte in primul an de
UE.

HI - In derularea fondurilor
europene existd regula n+3, iar din
2010 va fi n+2. Asta inseamna ca
banii alocati Romaniei pentru 2007
se contracteaza si se cheltuiesc pana
in 2010. 1n 2007, am folosit inc& bani
alocati prin programele de
preaderare: prin ISPA, Phare 2005 si
chiar 2004, Sapard. Am incasat mai
mult decat am cotizat. Aceasta
discutie e mult politizata de
adversarii nostri politici, care se fac
ca nu stiu cum se deruleaza aceste
programe. Unii stiu foarte bine, dar
speculeaza necunoasterea
majoritatii pentru publicitate ieftina.
Tehnic vorbind, am primit mai mult
decat am cotizat, iar tendinta se va
mentine in urmatorii ani. MDLPL
este cel mai avansat cu
implementarea Programului
Operational Regional. Am lansat
deja cateva dintre axele sale, s-au
semnat contracte de finantare si
urmeaza organizarea licitatiilor si
toate celelalte proceduri.

R - Vor putea participa firmele
romdnesti la aceste licitatii?

HI - La unele da, la altele nu.
Firmele romanesti vor participa
probabil, mai ales, la investitiile mici,

pentru care au dotarea si personalul
necesar. La lucrarile mari, se vor
prezenta marile companii
internationale, datorita conditiilor
impuse de caietele de licitatii, dar
sigur o parte dintre lucrari vor fi
subcontractate firmelor romanesti.
Pentru a le face fata, firmele noastre
de constructii vor trebuie sa se
asocieze. Trebuie sa precizez ca in
perioada urmatoare vor fi licitate
pachete de servicii, adica proiectare
si executare, pentru scurtarea
timpului de realizare a investitiei si
diminuarea valorii contractului. Nu
stiu cate firme de constructii au si
arhitect, de exemplu, deci asocierile
vor fi necesare.

R - Ce ne puteti spune despre
proiectul de introducere a
certificdrii firmelor de constructii?

HI — Nu exista o Directiva
Europeana referitoare la certificarea
firmelor de constructii. Unele tari au
asemenea reglementari, altele nu.
Am decis sa introducem aceasta
certificare pentru a evita pe viitor
situatiile in care o firma "cu doi
angajati si o roaba” sa castige
contracte foarte importante pe care
le realizeaza de mantuiala sau le
subcontracteaza. Acum elaboram
documentatia necesara certificarii.
Firmele vor fi certificate functie de
domeniul lor: drumuri,
infrastructura, locuinte etc. Acest
certificat va acredita ca firma e
competenta sa faca lucrarea la care
se angajeaza, iar firmele care vor fi
certificate vor fi scutite de o parte
din documentatia ceruta in caietele
de sarcini, le va diferentia practic.
Speram ca procedurile de certificare
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sa fie gata cat mai curand, si aceasta
madsura sa devina operationala inca
din 2008.

R - Firmele de constructii se
pldang de deficitul fortei de muncad.
HI — Asta e o problema in mai
multe sectoare. Guvernul a inceput

deja un program de atragere a
romanilor din strainitate acasa. in
curand vom cuantifica rezultatele
bursei locurilor de munca de la
Roma. Important e ca firmele sa
inteleaga ca trebuie sa isi plateasca
oamenii. Dar pe langa forta de
munca, au nevoie si de utilaje si de
dotare tehnica pentru anumite
lucrari din constructii. Unele
societdti au inteles deja acest lucru
si investesc in tehnologie.

R - Vor frana alegerile de anul
acesta ritmul constructiilor?
HI - Nu au de ce. Economia

merge fnainte, bugetul se deruleaza.

Nu cred. Economia are ritmul ei
propriu deja. Si pentru ca am vorbit
de constructie, dezvoltarea acestui
sector duce la dezvoltarea
industriilor conexe, de la materiale
de constructii, la mobilier, instalatii
etc. Si se vor dezvolta alte cateva
sectoare odata cu constructiile. E o
reactie in lant.

FEDR ADUCE 580 MILIOANE
EURO PENTRU IMM-URI

M Daniel Pop
Consultant ROMCOM

INTREPRINDERILE MICI SI Mijlocii
vor beneficia de fonduri structurale si
de coeziune in valoare de 580 de
milioane de euro, in perioada 2007-
2013. Finantarea va fi asigurata de
Uniunea Europeana, prin Fondul
European pentru Dezvoltare
Regionala (FEDR), in baza
documentelor de programare care se
afla in curs de negociere cu Uniunea
Europeana. Proiectele vor fi selectate,
avizate si inaintate spre finantare prin
intermediul Agentiei Nationale
pentru Intreprinderi Mici si Mijlocii si
Cooperatie, cu sprijinul oficiilor sale
teritoriale, iar finantarea se va face,
partial sau total, post-finalizare.
Gestionarea fondurilor de finantare a
proiectelor de interes national va fi
realizata si coordonata de Autoritatea
de Management din cadrul
Ministerului Economiei si Comertului.
Studiile realizate au aratat ca, in
prezent, nu toate IMM-urile si
microintreprinderile din Romania
sunt suficient de pregadtite pentru a fi
competitive pe piata. Lipsa
mai multe ori, de incapacitatea lor de
a accesa sursele de finantare
destinate investitiilor in tehnologii noi
si in implementarea sistemelor de
calitate, sau de a beneficia de servicii
de consultanta care sa le ofere
orientarea adecvata pe piata.
Finantarea va fi indreptata cu
precadere catre realizarea acelor
conditii obligatorii pentru a face fata
exigentelor si presiunilor
concurentiale de pe piata unica. in
primul rand, se va acorda sprijin
pentru consolidarea si modernizarea
sectorului productiv prin investitii in
instalatii, echipamente, masini,
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aparaturd, achizitionarea de
tehnologii, brevete, marci, licente si
know-how, achizitia de servicii
calificate si accesul la certificarile
standardelor internationale,
implementarea si certificarea
sistemelor de management al calitatii
si mediului.

De asemenea, intreprinderile
romanesti vor avea acces pe noi piete,
prin facilitarea participarii la targuri si
expozitii care sa le dea posibilitatea sa
isi promoveze produsele. Accesul la
credit si introducerea si dezvoltarea de
instrumente financiare adecvate
micilor intreprinderi. Pe langa Fondul
National de Garantare a Creditelor
pentru IMM-uri, vor fi infiintate fonduri
locale de garantare.

Vor fi create, de asemenea,
instrumente financiare inovative care
sa vina in ajutorul intreprinzatorilor
implicati in proiecte de cercetare din
domeniile de varf. Dezvoltarea
antreprenoriatului este un factor
important pentru consolidarea
intreprinderilor existente si pentru
sustinerea firmelor nou infiintate, de
aceea, va fi incurajata extinderea
infrastructurii de afaceri specifice,
precum incubatoarele si centrele de
afaceri. Nu in ultimul rand, IMM-urile
vor fi sprijinite sa apeleze la
consultanta de calitate pentru
elaborarea planurilor de afaceri,
pentru dezvoltarea de produse si
strategii de firma. Se va sustine
cooperarea intre firme pentru
integrarea lor in cadrul clusterelor de
furnizori in diverse domenii de
activitate economica. Eventualilor
benéeficiari ai finantarilor europene li se
va oferi drept instrument de sprijin
,Ghidul aplicantului”, ce urmeaza sa fie
finalizat in perioada urmatoare.

FEDR - Fondul European pentru
Dezvoltarea Regionald



DOCUMENTE NECESARE PENTRU
INTOCMIREA UNUI PROIECT DE FINANTARE
NERAMBURSABILA

H |stvan Mihaly
Consultant ROMCOM

INCEPAND CU LUNA MARTIE
Agentia de Plati pentru Dezvoltare
Rurala si Pescuit (APDRP) primeste
cereri de finantare pentru programul
FEADR, care continua programul
SAPARD. in prima faz3, cererile de
finantare vizeaza urmatoarele masuri:

m Masura 1.2.1 — Modernizarea
exploatatiilor agricole

m Masura 1.2.3 — Cresterea valorii
produselor agricole si forestiere

m Masura 3.2.2 - Renovarea si
dezvoltarea satelor

Impreuné cu cererea de finantare,
solicitatii de finantare nerambursabila
trebuie sa depuna o serie de
documente justificative, care sa sustina
informatiile prezentate in planul de
afaceri, studiu de fezabilitate si
proiectiile financiare. In continuare va
prezentam succint aceste documente
justificative.

m Documente justificative pentru
persoane fizice autorizate (PFA) /
Asociatii familiale (AF):

— Autorizatie de la primarie;

- Cod unic de inregistrare;

— Certificat fiscal;

— Adeverinta de la banca cu datele
bancii (adresa, telefon, fax, SWIFT),
numar cont si nume titular pentru
client.

— Decizie de impunere pentru plati
anticipate cu titlu de impozit privind
venitul din activitati independente pe
anul in curs;

— Declaratie anuala de venit pentru
asociatiile fara personalitate juridica,
constituite intre persoane fizice
(formularul 204 al Ministerului
Economiei si Finantelor) inregistrata la
Administratia Fiscala;

= Documente justificative pentru
societati comerciale (SRL, SA, SCS):

— Cod unic de inregistrare;

— Statutul societatii (forma actualizata);

— Adeverinta de la banca cu datele
bancii (adresa, telefon, fax, SWIFT),
numar cont si nume titular pentru client

- Bilantul din anul precedent
depunerii proiectului insotit de contul
de profit si pierdere, inregistrate la
administratia financiarg; societatea
trebuie sd inregistreze profit operational
in anul precedent.

m Acte de proprietate/folosinta
pentru terenuri si cladiri: documente
justificative care sa ateste dreptul de
proprietate pentru cladiri si terenuri
(contracte de vanzare-cumparare,
mostenire, donatie, etc.) si/sau drept de
folosinta (contracte de inchiriere sau de
arenda). In cazul terenurilor pe care se
realizeaza constructii prin proiect,
dreptul de folosinta trebuie sa fie de cel
putin 10 ani de la finalizarea
implementérii investitiei. in cazul
terenurilor agricole luate in arenda,

dreptul de folosinta trebuie sa fie de cel
putin 5 ani de la finalizarea
implementarii investitiei.

m Formare profesionala: copie dupa
diploma de studii pentru responsabilul
legal sau responsabilul tehnic de
proiect, care sa dovedeasca pregdtirea
profesionala in domeniul pentru care se
solicita finantarea, emisa de institutiile
acreditate de MEC. Diploma de studii se
poate inlocui cu o declaratie pe propria
raspundere prin care responsabilul legal
sau responsabilul tehnic de proiect se
angajeaza sa urmeze un curs de
pregatire profesionala in domeniul
proiectului si sa obtina o diploma
inainte de depunerea ultimei cereri de
plata.

m Cazier judiciar, atat pentru
responsabilul legal cat si pentru
responsabilul tehnic de proiect.

= Obligatii la banci: declaratia pe
propria raspundere prin care se
confirma ca solicitantul nu are obligatii
catre bdnci sau copie dupa contractele
de credit in derulare, impreuna cu
graficele de rambursare si o notificare
de la banca privind respectarea
graficului de rambusare de cdtre
solicitant.

m Certificat fiscal emis de Directia
Generala a Finantelor Publice.

m Certificat privind platalazia
taxelor siimpozitelor locale emis de
primaria locala.

m Cazierul fiscal eliberat de Directia
Generala a Finantelor Publice in
conformitate cu legislatia nationala in
vigoare.

m Cofinantare: declaratie pe proprie
raspundere a solicitantului, data de
responsabilul legal de proiect, cd va
asigura cofinantarea proiectului si cu




precizarea sursei de cofinantare (surse
proprii si/sau imprumuturi);

m Copia actului de identitate pentru
persoanele responsabile de proiect;

= Certificat constatator emis de
Oficiul Registrului Comertului;

m Precontracte pentru achizitionarea
a cel putin 50% din efectivul de animale
necesar in primul ciclu de ingrasare
pentru proiectele care vizeaza ferme de
fngrasare (tdurasi, berbecuti).

= Raport asupra utilizarii altor
programe de finantare
nerambursabila (rezumat) intocmit de
solicitant, inclusiv un document eliberat
de gestionarul fondurilor de care acesta
a beneficiat;

m Certificat de urbanism/autorizatie
de constructie pentru proiecte care
prevad constructii noi/extinderi,
modernizari.

m Aviz de mediu: Pentru proiectele
care necesita certificat de urbanism, se
va anexa fisa tehnica pe care s-a aplicat
stampila de tip A sau B. Pentru
proiectele care nu necesita certificat de
urbanism, Agentiile de Protectia a
Mediului vor analiza fiecare propunere
in parte si vor decide asupra tipului
actului de reglementare care urmeaza a
se emite.

= Aviz/aviz de principiu sanitar si
sanitar-veterinar, eliberat in
conformitate cu legislatia nationala in
vigoare, pentru unitatile deja existente,
respectiv pentru unitatile noi.

m Copie dupa autorizatiile de
functionare, pentru unitatile in
functiune, in acord cu legislatia in
vigoare. Se vor anexa dcopii dupa
autorizatiile de mediu, sanitara, sanitar-
veterinara si fitosanitara (daca este
cazul).

m Expertiza tehnica de specialitate
asupra constructiei existente si
raportul privind stadiul fizic al
lucrdrilor, pentru proiectele care
prevad modernizarea/finalizarea
constructiilor existente.

m Raport de evaluare a terenului
intocmit de catre un expert evaluator
(in situatia in care se achizitioneaza
teren).

m Copia precontractului pentru
efectuarea analizelor de laborator, in
situatia in care nu exista laborator;

m Copia deciziei cu privire la
alocarea cotei de lapte, emisa de
MADR.

m Dovada din partea DADR
judeteana ca suprafata de vita de vie
ce urmeaza sa fie reabilitata este
evidentiata in Registrul plantatiilor
viticole.

= Drept de plantare pentru
proiectele care vizeaza
infiintarea/reabilitarea plantatiilor - in
original.

m Extras din Registrul Exploatatiilor
Fermelor, eliberat de Agentia de Plati si
Interventii pentru Agricultura.

m Aviz de principiu emis de Agentia
Nationala de Reglementare in
Domeniul Energiei, pentru proiectele
care prevad producerea si utilizarea de
energie regenerabila.

Finantari

POTI ALEGE SA ELABOREZI
SINGUR documentatia pentru
obtinerea finantarii, sau poti lucra cu un
consultant ROMCOM specializat in
obtinerea de finantare nerambursabila.
ROMCOM a elaborat peste 50 de
proiecte care au fost obtinut finantare
prin programul SAPARD, cu o rata de
succes de 100%.

CE SERVICII iTI OFERIM?

u [ti intocmim cererea de finantare in
conformitate cu cerintele
finantatorului.

m Te indrumdm pentru obtinerea
rapida a documentelor, actelor si
avizelor de care ai nevoie.

m Te ajutam sa obtii cofinantare pentru
proiect.

= Iti iIntocmim dosarele de achizitii si te
asistam la implementarea proiectului.

n fti pregitim cererea de plat, astfel
ncat sa obtii finantarea
nerambursabila in cel mai scurt timp.

CARE SUNT BENEFICIILE TALE?

m Obtii finantarea nerambursabila in cel
mai scurt timp.

m Lucrezi cu un consultant care are
experienta in obtinerea de finantare
nerambursabila.

m Beneficiezi de contactele pe care noi
deja le-am stabilit cu institutiile de
finantare.

m Reduci la maxim timpul, banii si nervii
investiti in pregatirea si
implementarea proiectului.

DACA VREI SA OBTII O

FINANTARE NERAMBURSABILA,
suna la 0259 479 793 sau scrie-ne la
office@romcom.ro pentru a stabili o
intalnire cu un consultant ROMCOM.
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Finantari

RESPONSABILITATE IN CONTRACTAREA

CREDITELOR

Interviu cu Lucia Pojoca, Director
Executiv Banca Transilvania

H Interviu de Daniela Stoica
ROMCOM

Anul 2008 a inceput cu majorarea
dobdnzii de referintd de cdtre Banca
Nationald, si a continuat cu
majorarea dobdnzilor la majoritatea
bdncilor care opereazd in Romania.
Acestor mdisuri li se adaugdi intrarea
in vigoare a Acordului Basel Il. in
aceste conditii IMM-urile trebuie sd fie
atente cdnd decid sd contracteze un
credit, spune Lucia Pojoca, director
executiv la Banca Transilvania.

R - incotro se indreaptd piata
bancard pentru IMM-uri?

LP - Caracteristica principala care
va defini creditarea in sistemul bancar
romanesc pentru 2008 este prudenta,
pe de o parte, iar pe de alta parte
exprimarea in moneda nationala a
creditelor. Sistemul bancar devine tot
mai interesat in sustinerea obiectului
principal de activitate al intreprinza-
torilor, recomandand clientilor con-
centrarea pe activitati bine coordo-
nate de ei, in care exceleaza si sunt
buni manageri. De asemenea, con-
sider ca tot mai multi intreprinzatori
inteleg ca riscul in creditare nu apar-
tine numai bancilor, ci in primul rand
le apartine lor, motiv pentru care
dimensionarea creditelor solicitate
trebuie sa fie rationala si corespun-
zator ajustata cifrei de afaceri.

R- A intrat deja in vigoare
acordul Basel Il. Cum va afecta
acesta IMM-urile romdnesti?

LP - Acordul Basel Il a intrat in
vigoare de la 1 ian 2008, aducand o
serie de modificari pe piata bancara

locala, bancile comerciale trebuind sa
se conformeze noilor cerinte,
respectiv cerinte de capital, adecvarea
profilului de risc si crearea premiselor
pentru stabilitatea sistemului
financiar. Prin extrapolare, clientii
creditati ai bancilor transfera starea
lor de sandtate economica sistemului
de creditori, deci comportamentul lor
in termeni de risc ai creditarii, dar si
operational (fraude) constituie o
preocupare maxima in selectia
creditarii. Despre migrarea la Basel Il
se face afirmatia ca este cea mai mare
provocare din istoria bancarad, dar
trebuie intelese la fel de bine
consecintele unor atitudini mai
pretentioase de catre firmele si
companiile IMM care solicita credite.

R - Cat sd se intindd
intreprinderile la credite?

LP - Recent, am citit in ziarul
Adevarul un articol care m-a pus
serios pe ganduri, sianume ca din
statisticile oficiale reiese ca peste
200.000 de lucratori pe cont propriu
nu-si pot intretine familiile (este vorba
de persoane fizice, asociatii familiale si
membri cooperatori). lata un alt
context in care companiilor IMM le
revine sarcina de a actiona
responsabil, in termeni de eficienta,
creditare a activitatii curente sau
stabilire a unor proiecte investitionale.
Volumul cifrei de afaceri si

V| 1

LUCIA POJOCA

- activitate bancara din 1983 in
Oradea,

—din anul 1994 |a Banca
Transilvania

- activitate manageriala bancara
16 ani,

-in prezent Director Executiv
Banca Transilvania

—————

periodicitatea incasarilor (cash flow-ul)
sunt elemente de pornire in analiza
creditarii, coroborate cu nivelul
cheltuielilor si a profitabilitatii.
Constatam cu multa satisfactie ca
patronii IMM-urilor devin tot mai
constienti in abordarea cuantumului
creditarii si preocupati de starea lor in
Centrala Riscurilor Bancare.

R - Ce produse bancare sunt
acum la dispozitia IMM-urilor?

LP - Banca Transilvania are ca
prioritate si linie de bussines aparte
creditarea IMM-urilor. Am lansat 12
produse intr-un interval de 3 ani
destinate special acoperirii nevoilor de
finantare ale companiilor IMM.
Sustinem necesitatile de acoperire de
capital de lucru, nenominalizate,
investitii, scrisori de garantie, cu
perioade cuprinse intre 12 luni si 20
ani. De ultima ora de exemplu, am
lansat produsul “Scrisoare de garantie
pentru participare la licitatii”, cu
operativitate maxima in deservire - in
aceeasi zi - pana la suma maxima de
50.000 lei, pe o perioada de 12 luni.
Desigur, am inceput campania de
lansare a acestor produse cu Creditul
de o ora, si cu titlu de usor
amuzament reprezentarea mass-
media a produselor BT a fost facuta de
celebrul ZAN.
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Finantari

ROMCOM FINANTEAZA COMPANIILE
DIN SECTORUL CONSTRUCTIILOR

M Dorin Pantea
Consultant ROMCOM

SOCIETATEA DE MICROFINANTARE
IFN ROMCOM SA continua sa dea curs
unui numar tot mai mare de solicitari
de finantare venite din partea
companiilor care desfasoara activitati
in domeniul constructiilor sau in
domenii conexe acestuia.

Romania a inregistrat anul trecut
cel mai rapid ritm de crestere al
sectorului constructiilor din UE, de
30,9%, in timp ce la nivelul celor 27
de state membre acest domeniu a
raportat un declin anual de 4%,
potrivit biroului european de
statistica, Eurostat. Aceasta stire a fost
publicata in luna februarie de Ziarul
Financiar, aceeasi publicatie citand
date transmise de Institutul National
de Statistica, conform carora valoarea
pietei constructiilor a depasit anul
trecut cifra de 10,5 miliarde de euro,
asteptarile fiind ca aceasta crestere sa
fie si mai accentuata in 2008 cu
conditia absorbirii tuturor fondurilor
structurale puse la dispozitie de
Uniunea Europeana.

In practic, aceste cifre s-au tradus
la nivel national intr-un numar tot mai
mare de societati nou infiintate in

domeniul constructiilor, partial aparute
prin iesirea din economia ,neagrad” a
multor prestatori de servicii de
constructii, precum si intr-un numar
ridicat de autorizatii de construire
acordate. Pentru ROMCOM, ele au
fnsemnat un numar tot mai mare de
solicitari de finantare venite dinspre
acest domeniu de activitate. Numai
din luna iulie a anului trecut, ROMCOM
a finantat 15 afaceri in domeniul
constructiilor si domenii adiacente.

Avand in vedere aceasta tendinta
de crestere a numarului de solicitari si
bazandu-se pe asteptarea generald ca
sectorul constructiilor sa ramana unul
dintre motoarele principale de crestere
ale economiei nationale in urmatorii 5
ani, ROMCOM intentioneaza sa se
focalizeze in viitorul apropiat pe
finantarea companiilor care activeaza
in acest domeniu.

Finantarea activitatilor in constructii
se desfasoara in cadrul programelor de
creditare IMM, adresandu-se
deopotriva nevoilor de finantare pe
termen scurt (3-12 luni) si nevoilor de
investitii pe termen mai lung, de pana
la 5 ani. Suma maxima acordata pentru
aceste activitati este de 90.000 RON
(echivalentul in RON al 25.000 EURO),
fondurile obtinute putand fi utilizate
pentru achizitionarea de echipamente
si utilaje sau pentru finantarea
activitatilor curente si a altor activitati
conexe.

Dorind sa vina cat mai mult in
sprijinul intreprinzatorilor din
domeniul constructiilor, ROMCOM
ofera flexibilitate in alcatuirea
programelor de rambursare a
creditelor, cu perioade de gratie de
pana la 6 luni, iar finantarea se
realizeaza efectiv in cel mult 7 zile de la
depunerea dosarului complet la sediul
ROMCOM. Lista completa a

documentelor necesare poate fi
descdrcata de pe pagina de Internet
WWw.romcom.ro sau poate fi obtinuta
direct de la sediul institutiei.

Pentru toate finantarile acordate,
ROMCOM solicitd garantii reale
imobiliare sau mobiliare, in functie de
valoarea creditului acordat si de
perioada de rambursare preferats,
garantii care trebuie asigurate pe toata
durata de desfasurare a contractului
de imprumut. Pentru a asigura
transparentad si a simplifica procedurile
de calcul, ROMCOM percepe doar
comisionul de acordare a creditului
(achitat in momentul semndrii
contractului) si, atunci cand este cazul,
comisionul de rambursare anticipata
integrala si cel de modificare a
contractului.

Alaturi de acest produs de creditare
adaptat nevoilor de finantare ale
companiilor din constructii, in
portofoliul ROMCOM se regasesc si
creditele pentru IMM si pentru
fermieri, in variantele de credite de
investitii sau credite pe termen scurt,
creditul START-UP FINANCE, adresat
exclusiv companiilor nou infiintate sau
Ccu activitate de maxim 6 luni, precum
si creditul MED FINANCE, destinat
profesionistilor din domeniul medical.
Aceste produse sunt adaptate la
profilul fiecarui imprumutat, ROMCOM
oferind flexibilitate in ceea ce priveste
termenele si graficele de rambursare,
proiectele finantate si perioada de
gratie.

O afacere, oricare ar fi natura ei si in
orice stadiu de dezvoltare s-ar afla ea,
necesita resurse de finantare care
uneori nu sunt disponibile sau usor
accesibile. Daca afacerea ta se afla intr-
o astfel de situatie si cauti solutia
optima, vino la ROMCOM ca sd trecem
hopul impreuna.
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Intreprinzatori

SE-NTORC ROMANII ACASA...

O parte dintre romanii plecati din tard au hotdrdt sd se reintoarcd acasd. Cu experienta si banii acumulati in
strdindtate, infiinteazd firme, oferd locuri de muncd, si realizeazd produse de calitate si plus valoare.
Florin Pop, Teodor Bdnoi si Eugen Ghiurdu, stabiliti in Austria sau USA, au fdcut deja pasul.

Interviu cu Florin Pop, manager al SC TOPFLOR

H Interviu de Daniela Stoica
ROMCOM

R - Ati stat foarte mult in
strdindtate.

FP — 17 ani. Am lucrat 2 ani in
SUA ca electrician, iar apoi in
domeniul automatizarii,
specializarea mea profesionala, si 15
ani in Austria in domeniul
constructiilor si in automatizari.

R - Practic v-ati naturalizat
acolo.

FP — Sunt rezident austriac. Nu
am solicitat cetdtenia pentru ca ar
trebui sa renunt la cetatenia
romana, si nu vrem asta nici eu, nici
sotia mea.

R - Ce v-a determinat sd va
intoarcetiin tard?

FP — Am vazut ca Romania se
dezvoltd, iar o firma poate demara si
se poate dezvolta mai usor si mai
rapid decat in Austria. Cetdtenii
straini demareaza mai greu afaceri
acolo. Doream sa facem afaceri aici.
A fost mai greu decat am crezut, dar
dupa ce am inceput, nu am vrut sa
mai dam inapoi. Piata e foarte mare,
dar inca multe lucruri se fac si se
petrec haotic, lipseste ordinea.
Suntem trei prieteni care ne-am
asociat in firma, toti stabiliti in
strainatate, dar hotarati sa facem
ceva in Romania.

R - Ce face de fapt firma
dumneavoastra?

FP — Lucram intr-un domeniu
conex constructiilor: facem sape si

pardoseli poxidice, si am inceput sa
vindem materiale pentru fatade.

R - Cum ati castigat primii
clienti?

FP - Am inceput la fel ca in
Austria, investind peste 10.000 Euro
in promovare. De asemenea, am
participat la Targul de Constructii
CAMEX 2006, in Bucuresti. Pentru
materialele de fatada a fost bine, am
gasit clienti. Dar pentru obiectul
principal de activitate, nu am gasit
nici macar unul. Prima lucrare am
primit-o printr-o minune, pot spune.
Asiguram traducerea pentru o firma
austriaca ce lucra in Romania.
Aceasta a hotarat sa renunte si ne-a
recomandat pe noi. Majoritatea
lucrarilor le-am obtinut in urma
recomandarilor de la clienti pentru
care am executat lucrari. De
asemenea, dupd ce am implementat
pagina de Internet a TOPFLOR, mai
multi clienti au vizitat site-ul si ne-au
contactat.

R - Iin ce judete lucrati, in afard
de Bihor?

FP - In Bihor lucram cel mai
putin. Datorita specificului nostru -
sape si pardoseli poxidice - lucram
mai mult in industria alimentara,
facem sapele si pardoselile pentru
firmele noi, care vor lucra in acest
domeniu. De fapt sapele si
pardoselile noastre sunt cerute de
normele UE pentru firmele ce
proceseaza produse alimentare. De
exemplu, firmele care fac investitii
cu fonduri europene sunt obligati sa
puna acest tip de pardosele. Cele
mai multe lucrdri le-am avut in
Bistrita Nasaud, Timis, Arad si Sibiu.
Colaboram cu firma germana Rinol,
producatorul acestui tip de
pardoseli, iar la materiale de
constructii pentru fatade cu firma
austriaca Weber Teranova. Materiale
de constructii vindem doar in jude-
tul Bihor, bihorenii cunoscandu-le
sau fiindu-le recomandate de cei
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stabiliti in Ungaria si Austria.
Romanii nu sunt prea deschisi la
nou in domeniul materialelor de
constructii.

R - Asta inseamna cad deja va
dezvoltati.

FP - Da, deja pot spune cé ne
dam drumul. In 2006, am avut o
singura lucrare, dar 2007 a fost un
an bun. Ne-am format echipa, iar
din TOPFLOR am facut trei firme,
una se ocupa de sapd, una de
pardoseli din rasini, iar una de
materialele de constructii. Toti trei
suntem asociati in fiecare din firme,
dar fiecare raspunde in special de
una. Avem echipe specializate
pentru sape si pentru pardoseli, si
lucram cu doi reprezentanti de
vanzari. Trebuie sa mai infiintam
echipe, pentru cd avem deja multe
lucrari contractate. Pentru calitatea
lucrarii, Rinol trimite un specialist
din Austria, la fiecare lucrare. Acesta
stabileste reteta rasinii, parametri de

FLORIN POP

- s-a nascut in 16 mai 1969, in
Oradea, Bihor

- lucreaza ca electrician la CET
Oradea

- 1989 emigreaza in USA, apoi in
Austria

- casatorit, doi copii

- 2006 se intoarce in tara si
infiinteaza SC TOPFLOR

lucru, temperatura, stratul de
suport. Sunt cel putin 100 de tipuri
de rasini poxidice pentru pardoseli.
O alegem pe cea potrivita fiecarui
domeniu de activitate, mediu cu
uleiuri, cu apa, aburi, trafic greu sau
doar pentru decor. Toti angajatii
nostri sunt romani. La sapa, avem
doi romani care au lucrat in Austria
in acest domeniu 14-15 ani. Aici e
cel mai dificil sa gasim personal,
fiind un domeniu greu, la care
addaugam faptul ca suntem mult in
deplasare. Echipa ce lucreaza la
pardoseli a fost instruita cateva luni
in Austria. Aici e ceva mai usor dupa
ce se stabilesc reteta si parametrii.

R - Cum a intrat ROMCOM in
afacerea dvs?

FP — Am apelat la ROMCOM
pentru a ne tine contabilitatea. Sunt
profesionisti. Lucrand cu ei, am aflat
si despre creditele pe care le ofera.
Am luat deja un credit pentru
dezvoltarea firmei. Dupa lansarea
fondurilor europene, vrem sa
profitdm de aceasta oportunitate
pentru a achizitiona utilaje . Nu ne
putem dezvolta fara utilaje
performante. O pompa pentru sapa
costd in jur de 50.000 Euro de
exemplu. Avem doud, dar ar mai
trebui macar una. Si mai sunt si
altele. Ar fi pacat sa nu profitam de
experienta ROMCOM in accesarea
fondurilor europene, bani extrem de
bineveniti pentru intreprinzatori, cu
toata bataia de cap pe care o
implica accesarea si cheltuirea lor
dupa norme.

R - Ce urmeaza?

FP - Daca va creste numarul de
comenzi, obligatoriu trebuie sa mai
formam cel putin o echipa de sapa.
Probabil vom apela tot la romanii
din strainatate. Se invata mai greu, e
nevoie de cateva luni pentru a
invata asta, astfel incat clientul sa fie
multumit. Si desigur va mai trebui o
echipé la pardoselile poxidice. in
martie deschidem magazinul de
materiale pentru fatade Weber
Teranova si pentru pavaje Fruewald.

ROMCOM

R - Cum se impacad familia cu
atdata munca?

FP — Pentru ca suntem trei
asociati, deocamdata facem fata.
Noi ne ocupam de negocieri,
aprovizionare. Echipele sunt bine
pregatite si de incredere, asa ca nu
trebuie sa ii verificdm non stop. Pot
lucra o saptamana la Sibiu, fara sa
fie nevoie ca noi sa stam acolo.
Dupa ce vor fi lansate fondurile
europene, va fi mai dificil, pentru ca
va creste numarul comenzilor, ceea
ce pana la urma este bine si pentru
afacerea noastra, si pentru angajati,
si pentru clienti si pentru Romania
pana la urma.

R - Mai ramdne timp si pentru
altceva? Sunteti implicati si in alte
activitdti?

FP — Daca va referiti la implicarea
sociala, noi am ales sa ne implicam
daruind Bisericii pentru proiectele
sociale pe care le are. Stie mai bine
unde si cine are nevoie. Si de fapt
asa se si poate implica Biserica in
rezolvarea problemelor sociale, prin
darnicia enoriasilor.
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Consultanta

GARANTIILE SI ROLUL LORIN ACTIVITATEA

DE CREDITARE

H Av. Florin Oltean

FIECARE ORGANIZATIE economica
functioneaza pe baza unui statut
propriu, care ii defineste persona-
litatea si specificul afacerilor de care
se ocupa. in acelasi timp, organiza-
tiille economice au si ceva comun,
respectiv obiectivul de a-si finaliza
actiunile proprii cu profit.

In aceasta categorie intra si ins-
titutiile financiare autorizate (banci
universale, banci de credit ipotecar,
institutii financiare nebancare,
Agentia Nationala pentru Locuinte,
societatile de credit ipotecar) care,
n calitatea lor de intermediari finan-
ciari, atrag disponibilitdtile banesti
de pe piata pe care, impreuna cu
propriul capital, urmaresc sa le pla-
seze in afaceri cat mai profitabile.

Orice activitate economica pre-
supune un risc, dar in cazul acestor
institutii financiare dictonul ,riscul
este meseria mea” se potriveste
foarte bine. Ce poate fi mai riscant
decat sa mobilizezi bani disponibili
de pe piata si sa-i imprumuti diver-
silor clienti - persoane fizice si juri-
dice pe perioade diferite de timp,
bazandu-te, de cele mai multe ori,

pe prognoze si promisiuni?

Si totusi, chiar in aceste conditii,
institutiile financiare sunt primite
printre cele mai prospere institutii.
De ce? In primul rand, datoritd unei
gestionari eficiente a riscurilor.

Riscul de credit presupune asu-
marea de catre institutia financiara
a riscului ca, la scadenta, clientul nu
va putea sa-si stinga obligatiile fata
de ea. in acest scop aceasta, prin
specialistii sai, trebuie sa-si formeze
o opinie prudenta privind posibili-
tatea reald de rambursare a creditu-
lui, trebuie sa ia in considerare nu
numai o prima sursa de rambursare
pentru plata obligatiei, ci si o posi-
bild sursa secundara de recuperare
a creantelor (ceea ce priveste in
principal garantiile materiale si
financiare aduse de client).

Garantiile reprezinta, asadar,
ultima sursa de rambursare a
creditelor si se utilizeaza numai
in cazul in care nu mai exista alte
posibilitati de rambursare a
acestora si a platii dobanzilor
aferente.

In conformitate cu prevederile
leqii ,la acordarea creditelor, bancile
urmaresc ca solicitantii sa prezinte
credibilitate pentru rambursarea
acestora la scadentd. In acest scop,
béncile cer solicitantilor garantarea
creditelor in condlitiile stabilite prin
normele lor de creditare” (art. 44 din
Legea Bancara nr. 58/1998).

Garantarea creditelor este consi-
derat unul dintre principiile de baza
ale creditarii in conditiile economiei
de piata, iar garantiile solicitate cel
mai des sunt:

- garantii reale;

- garantii personale.

Garantiile reale sunt mijloacele
juridice de garantare a obligatiilor

prin afectarea unui bun al debitoru-
lui in scopul asigurarii executarii
obligatiei asumate. Bunul constituit
drept garantie este protejat de la
urmarirea celorlalti creditori chiro-
grafari (a caror creanta nu este inso-
tita de nici o forma de garantie, sau
garantia are un grad de prioritate
inferior celui al bancii), fiind destinat
urmaririi si satisfacerii cu prioritate a
creantei garantate.

In practica, se utilizeaza doua
categorii de garantii reale, respectiv:

- garantii reale mobiliare (gajul
propriu-zis, care poate fi la randul
sdu cu deposedarea debitorului de
bunul afectat drept garantie sau fara
deposedarea acestuia de bunul
adus in garantie);

- garantii reale imobiliare
(ipoteca).

Garantiile personale sunt mij-
loace juridice de garantare a obli-
ga-tiilor prin care o terta persoana,
fizica sau juridica, se angajeaza,
printr-un contract accesoriu inche-
iat cu banca creditoare, sa-i plateas-
ca da-toria debitorului in cazul in
care acesta nu o va plati el insusi.

Garantiile personale imbraca
doua forme principale:

- fidejusiunea;

- cautiunea bancara.

In situatia intarzierii la plat, cre-
ditorul ipotecar va trimite beneficia-
rului imprumutului o notificare prin
scrisoare recomandata, prevenindu-|
asupra consecintelor nerespectdrii
dispozitiilor contractuale. Daca, in
termen de 30 de zile de la primirea
notificarii, beneficiarul creditului nu
efectueaza plata, contractul de cre-
dit ipotecar se considera reziliat de
plin drept si intreaga suma a ratelor
de credit cu dobanzile aferente de-
vine exigibila. Contractul de credit
ipotecar, precum si garantiile reale si
personale subsecvente constituie
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titluri executorii. Executarea debito-
rilor se va face fara conditionarea ei
de atribuirea unui alt spatiu de lo-
cuit. Doar in situatii deosebite, ins-
tanta de la locul executarii va putea
acorda termen de maxim 90 de zile,
n care debitorul (doar persoana
fizica) isi va gasi alta locuinta.

In ceea ce priveste plata integra-
I& a sumei restante de catre girant,
existd totusi posibilitatea incheierii
unei intelegeri cu banca, prin care
garantul continua plata ratelor im-
prumutatului, la termenele stabilite
fn momentul incheierii contractului
de credit. Aceasta solutie nu poate fi
fnsd impusa de cdtre garant, alege-
rea solutiei finale ramanand la lati-
tudinea institutiei de credit.

Rambursarea unui credit poate fi
garantata de mai multi garanti, caz
in care acestia raspund solidar
pentru plata sumelor datorate insa
banca poate solicita oricaruia dintre
acestia sa plateasca intreaga datorie
a imprumutatului.

Garantul are doar obligatii. El
trebuie sa execute obligatia pe care
debitorul principal din contractul de
credit o are fata de banca (rambur-
sare imprumut, plata dobanzii,
comisioane, speze etc.)

Dupa expirarea perioadei de gra-
tie, banca formuleaza catre executo-
rul bancar o cerere de executare si-
lita a debitorului si a garantiilor
acestuia, prin constituirea unui do-
sar de executare pentru fiecare bun
n parte. Executorul va trimite o
somatie de plata debitorului sau
garantului, urmand ca, la expirarea
termenului de plata prevazut in
somatie, in cazul in care debitorul
nu a platit, executorul sa emita
anuntul de vanzare pentru bunul
respectiv, data licitatiei fiind stabilita
intr-un interval de minimum 30 de
zile si maximum 60 zile.

Aceste date sunt aduse la cunos-
tinta datornicului, a garantului, a
judecatoriei si primariei pe raza
carora se afla bunul, anuntul fiind
afisat la usa institutiilor respective.

De asemenea, publicatia de van-
zare va fi facuta si intr-un ziar de

larga circulatie, iar pretul de vanzare
este stabilit in baza unei evaluari de
catre un expert autorizat. ,Asigura-
rea de deces nu este considerata
garantie, in schimb in cazul credi-
telor garantate cu polite de risc
financiar, banca cere despdgubirea
direct de la asigurator, in baza con-
tractului de asigurare incheiat.
Societatea de asigurari continua
actiunea de executare a debitorului,
acesta nefiind absolvit de la plata
datoriilor catre banca.

Pentru primul termen, pretul de
pornire al licitatiei este cel precizat
in raportul de evaluare. Cumpara-
torii interesati vor depune la CEC o
cautiune reprezentand 10% din
pretul de evaluare a bunului. Daca
nu exista nici o ofertd egala cu
pretul de pornire, licitatia va fi
opritd, urmand sa fie fixat un nou
termen, la care insa pretul de por-
nire al licitatiei va fi diminuat cu
25%. Daca in continuare nu se
obtine pretul de incepere a licitatiei,
castigatorul licitatiei va fi cel care
ofera cel mai mare pret, chiar daca
acesta nu acopera decat jumatate
din valoarea reala.

De obicei, durata medie a unei
executari silite este de sase-noua
luni (pentru bunurile imobile),
pentru bunurile mobile termenul
fiind mai mic, la aceste licitatii
putand participa orice persoana
fizica sau juridica. ,Trebuie avut in
vedere si faptul ca, datorita lacune-
lor legislative, debitorii profita de
acestea, folosind fel
si fel de proceduri
(de altfel perfect
legale) pentru a
tergiversa executarea
silita (contestatii la
executare, plangeri
penale, ordonante
prezidentiale de
suspendare a
executarii, declararea
societatii in faliment
sau reorganizare)”.

Infiintat la sfarsitul
anului 2003 si
inregistrat la

publicatie de informare ROMCOM

Consultanta

Registrul Comertului in data de 16
februarie 2004, Biroul de Credit este
0 societate pe actiuni creata de
bancile comerciale cu scopul de a
monitoriza comportamentul
financiar al potentialilor clienti. Cu
alte cuvinte, baza de date a Biroului
de Credit este un adevarat carnet de
note pentru clientii persoane fizice
care au contractat deja un
imprumut. Bancile pot afla astfel
daca solicitantul mai are si alte
credite contractate, daca are
intarzieri la plata sau daca
declaratiile acestuia sunt incorecte.
De asemenea, daca inainte erau
raportate si inregistrate doar
informatii referitoare la persoanele
fizice care au intarzieri mai mari de
30 de zile la plata ratelor, de curand
Biroul de Credit furnizeaza si
informatii ,pozitive” despre clientii
bancilor. Numarul bancilor actionare
la Biroul de Credit este acum de 27.

Dupa infiintarea Biroului de
Credit, bancile au acum la dispozitie
informatii despre ,trecutul” financiar
al solicitantului si pot decide daca
acesta este solvabil sau nu. Acest
lucru nu le scuteste insa de surprize,
numadrul rau-platnicilor fiind in
crestere. Dar cum bancile nu pierd
niciodatd, acestea isi pot recupera
datoria prin valorificarea garantiilor
depuse de catre client, in cadrul
licitatiilor dupa cum am ardtat prin
punerea in executare silitd.




ldei de afaceri

DESEURILE POT FI O AFACERE PROFITABILA

Interviu cu Lucia Varga, secretarul de stat in Ministerul Mediului si Dezvoltdrii Durabile

H Interviu de Daniela Stoica
ROMCOM

R - Se pot face bani din deseuri?

LV - Cu siguranta da. Avem deja
un asa-numit ,rege al gunoaielor”.
Lasand anecdotica la o parte,
managementul deseurilor poate
deveni o afacere profitabila, mai ales
acum, cand foarte multe organisme
internationale sunt preocupate de
protectia mediului. Abordata
problema din acest sens, se pot face
afaceri din colectarea, sortarea,
reciclarea, refolosirea, eliminarea si
depozitarea finald a deseurilor.

Cea mai mare parte a deseurilor
nu e de aruncat, ci poate fi reciclata.
Sunt clasice exemplele hartiei, sticlei
si materialelor textile, cu care o parte
dintre noi am crescut. Dar sa nu
ignoram anvelopele, pet-urile,
resturile vegetale, molozul din
constructii. De exemplu, langa
Bucuresti, s-a realizat o instalatie
pentru reciclarea molozului din
constructii. Molozul concasat si
prelucrat minim este transformat in
materie prima pentru constructia de
drumuri. Pet-urile si materialele
plastice se pot toca si intrebuinta la
fabricarea de ghivece pentru flori sau
alte produse din material plastic.
Resturile vegetale se transforma in
compost pentru gradindrit.
Anvelopele uzate pot fi pirolizate, iar
in Bihor exista deja o firma care se
ocupa de asa ceva, sau pot fi folosite
pentru producerea de energie, avand
o valoare energetica foarte mare.
Anumite deseuri pot fi folosite, prin
incinerare, pentru obtinerea
biogazului si producere de energie.
Si sa nu uitam deseurile de

echipamente electrice si electronice
din care se pot obtine material
plastic, metale...

R - Existd legislatia necesard
pentru asemenea investitii?

LV - Exista si legislatia si diverse
fonduri pentru finantarea unor
asemenea proiecte. Legislatia de
mediu romaneasca este adaptata la
cea europeana. Ministerul nostru, dar
si programele europene de finantare
au resurse pentru acest tip de
investitii.

R - Atunci de ce nu apar afaceri
in aceste domenii?

LV — Apar, dar sunt foarte putine.
In parte pentru c& investitorii nu au
observat inca oportunitatea, desi
exista de exemplu o Directiva
europeana ce prevede diminuarea
cantitatii de deseuri. Dar cred ca un
rol important il au administratiile
locale care nu au impus colectarea
selectiva, cu cateva exceptii. De cel
putin doi ani trebuiau infiintate
depozitele pentru deseuri de
echipamente electrice si electronice.
Primariile nu au oferit teren pentru
realizarea unor asemenea investitii.

Am inceput anul trecut campania
nationala de colectare a deseurilor
de acest tip. Administratiile locale s-
au conformat doar pentru ca era
ordin, dar odata cu incheierea

campaniei, s-a incheiat si
preocuparea pentru acest tip de
deseuri pe care le vedem in
continuare in deponiile locale sau
aruncate pe te miri unde. Un alt
motiv il constituie faptul ca
intreprinzatorii nu au cunostinte in
domeniu. Pentru o asemenea afacere
iti trebuie cunostinte despre deseuri
si modalitati de reciclare, tehnologie
pentru sortare, tocare, ardere etc.
Daca ar exista parteneriate cu firme
de profil din strdinatate, cred ca s-ar
putea face afaceri profitabile cu
deseuri si in Romania.

R - Spuneati adineaori despre
fonduri pentru asemenea proiecte.

LV - Da. De exemplu, ministerul
nostru a incheiat in 7 martie prima
sesiune de depunere de proiecte,
partial finantate prin Administratia
Fondului de Mediu, ce aveau ca
domeniu gestionarea deseurilor,
protejarea biodiversitatii si a ariilor
protejate si promovarea si
constientizarea nevoii de protectie a
mediului. Sunt principalele domenii
eligibile ale sesiunii. Surpriza a fost sa
constat ca din Bihor s-au trimis 12
proiecte, dar numai doua apartineau
unor firme, celelalte fiind ale unei
primarii, unitati de invatamant si
organizatii nonguvernamentale. Este
bine ca sectorul ONG si invatamant
sunt deschise la acestea, dar sectorul
economic... Unul din cele doua
proiecte ale societatilor comerciale
prevede extinderea unei deponii, iar
al doilea realizarea unei instalatii de
obtinere a biogazului din deseuri.
Sper ca la urmatoarele sesiuni, dar
mai ales la Programele Operationale
Regionale care au fonduri mai mari
situatia va fi mai buna din acest
punct de vedere. Dar asta depinde
de colaborarea sectorului economic
cu administratiile locale.
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DE INCHIRIAT
SPATII DE BIROURI Sl
SPATII DE DEPOZITARE

SC ANDAGRA SRL inchiriaza spatii de birouri sau spatii de depozitare in cladirea
din Oradea, strada Cuza Voda nr 85. Suprafata totala disponibila aprox. 500 mp,
compartimentata in 16 - 22 — 24 etc mp. Cladirea dispune de retea proprie de
termoficare, de un spatiu propriu de parcare. Alte utilitati: geamuri termopan,
posibilitate de conectare la telefonie si internet, servicii conexe (curdtenie, paza).

Contact: Lucian Hord, Mobil: 0788.511799, Email: Ichord@zappmobile.ro

) 5§ ROMCOM
VREI SA-TI DEZVOLTI AFACEREA?
APELEAZA LA ROMCOM SI VEI OBTINE:
m Acces la credite bancare in cele mai bune conditii
m Fonduri nerambursabile
m Planuri de afaceri
m Consultanta de marketing
m Studii de piata
m |Identificarea unor potentiali parteneri de afaceri

www.romcom.ro
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|dei afaceri

O AFACERE PENTRU O NASTERE DE NOTA 10

Anumite experiente de viatd se pot transforma in oportunitdti de afaceri. Centrul de pregaditire pre- si postnatalad
Pronatal este un asemenea exemplu de afacere, demaratd de doud tinere.

Interviu cu Anda Maier si Teodora Mada, asociate si fondatori ai Centrului Pronatal

H Interviu de Daniela Stoica
ROMCOM

R - Cum s-a ndscut acest
Centru, unic in Oradea?

AM - Centrul Pronatal s-a nascut
din nevoia unui business pentru
sustinerea familiei si din experienta
de mama ,nepregatita”. Dupa ce am
nascut mi-am dat seama ca nu stiu
ce sa fac si cum sa ma port cu copilul
pe care il purtasem atatea luni. Am
constatat ca nu sunt singura mama
in aceasta situatie, si ne-am gandit ca
le putem ajuta pe cele care vin dupa
noi.

TM - Am cautat un spatiu bine
pozitionat si I-am amenajat, din banii
familiilor noastre, am luat legatura cu
conducerea Spitalului de Obstetrica
Ginecolgie Oradea si cu cativa

ANDA MAIER

- 2004, absolva Facultatea de
Stiinte Juridice, Cluj Napoca

- 2005, absolva Facultatea de
Comunicare si Relatii Publice Cluj
Napoca

- 2008, master in Comunicare si
Publicitate, Cluj Napoca

— casatorita, un copil

ginecologi, am angajat doua
kinetoterapeute si am pornit la drum,
anul trecut in aprilie. Unul dintre
cursuri este predat de un medic
ginecolog, alte cursuri de medici
specializati in neonatologie etc. O
parte dintre medici ne permit sa
asistam la nastere.

R - Sunt deschise romadncele la
acest tip de servicii? Cum ati atras
primele cliente?

AM - Inainte de deschiderea
centrului am distribuit fluturasi,
pliante si afise prin oras, iar la
inaugurare am organizat o conferinta
de presa. Asa au aparut primele
cliente.

TM - Romancele inca nu sunt
deschise la acest tip de servicii, nu le
considera utile. Multe spun ca
mamele lor au ndscut fara gimnastica
si fara instruire, se vor descurca la fel.
Majoritatea clientelor noastre sunt
educate si au alte orizonturi si
asteptari. Cele care au venit o data au
ramas.

AM - Foarte important pentru
clientele noastre este atmosfera
creata aici. De cand vin, le facem sa
simtd ca sarcina lor e cel mai
important lucru pentru noi. Exercitiile
de gimnastica, programul de
intretinere corporala pre si post
natald, cursurile de pregatire pentru
nastere si ingrijirea bebelusului,
gimnastica si masajul pentru bebelus,
cursul pentru tatici sunt importante si
relevante pentru clientele noastre.

R - Cum se dezvoltd afacerea?

AM- Primele luni au fost destul de
dificile. Am fost in bataia vantului. in
august, am decis sa schimbam
managementul si sa am extins grupul
tinta. Acum ne adresam tuturor
femeilor care vor sa aiba grija de ele,

- 1999, absolva Facultatea de
Stiinte Socio-Umane, Universitatea
Oradea, specializarea Kinetoterapie
- 2006, absolva cursul de educator
Lamaze

- panain 2007, lucreazd la un
Centru de educare si recuperare
pentru copii cu nevoi speciale

- casatorita, 2 copii

—
! \J TEODORA MADA

care vor sa faca gimnastica de
intretinere sau masaj. (Sdptdmana
aceasta si-a facut abonament la noi o
doamna ce se apropie de 60 de ani.
Dansa e decanul de varsta.) De
asemenea am hotarat sa ne
schimbam sediul

pentru a reduce cheltuielile cu
utilitatile.

TM = Suntem singurul centru din
Oradea care are o gama atat de larga
de servicii pentru viitoarele si
proaspetele mame, precum si pentru
tatici, asa ca asteptam sa ne vina noi
cliente.

AM - Incé suntem la inceput, dar
cred ca vom fi in curand un Centru
important pentru viitorii parintii.
Rezultatele de pana acum sunt mai
modeste, dar trebuie sa trecem de
etapa afacere-bebelus.
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PRO FAMILIA

INVESTITII IN INSTITUTIA FAMILIEI

M Anca Suciu
PRO FAMILIA

LICEENII VOR SA AFLE MAI MULTE
despre ei si despre principiile morale. in
lunile ianuarie si februarie, am participat
la ore de dirigentie in mai multe licee
oradene, in cadrul proiectului Pro Licee,
demarat de fundatia noastra si am
constatat deschiderea si interesul
adolscentilor pentru prevenirea
afectivitatii negative si crestere stimei de
sine, stress si combaterea lui, depresie,
suicid, dezvoltarea unei psihosexualitati
sanatoase, dar si orientare profesionala,
resursele si institutiile care le pot veniin
ajutor. Sperdm ca principiile semanate de
noi vor rodi cat mai repede, pentru ca
elevii sa fie feriti de multe probleme.
Scopul proiectului Pro Licee este educare
psihomorala a elevilor si dezvoltarea
sasnatoasa pe toate planurile. in cele
doud luni de iarnd am intalnit elevi din 22
de clase de la diferite licee.

O INVESTITIE BENEFICA PENTRU
FAMILIILE DE AZI S| CELE DE MAINE
Un cuvant potrivit, o inimad calda, un
exemplu necesitd foarte putin efort, dar
pot sa insemne foarte mult pentru
ceilalti...Viata poate fi vazuta ca
rezultatul catorva zeci de decizii
importante pe care le-am luat, in
cunostinta sau necunostinta de cauza.
Proiectul Pro Familii vine cu o inima

calda, cuvinte incurajatoare, informatii
pertinente in probleme cum ar fi o sarcina
nedoritd, necunoasterea planificarii
familiale, educatia familiala deficitara.

Ce inseamna avortul? Motivele
recurgerii la avort, Care sunt riscurile, Ce
solutii exista? Cum poti planifica menirea
de a fi mama? Cum te poti bucura in orice
domeniu al vietii de familie? Toate acestea
sunt intrebari la care beneficiarii
proiectului pot primi raspuns corect, dar
mai ales moral.

Fundatia Pro Familia prin poiectul Pro
Familii, a organizat in data de 16.02.2008,
la Biserica Rromilor vorbitori de limba
maghiara din Oradea, conferinta speciala
pentru femeile din aceasta etnie, avand ca
tema principald, ,Planificarea familiald
din perspectivd biblicd.”

lata cateva impresii din partea
pastorului Szucs Attila,

,Atat organizarea, cat si prelegerile pe
aceastd temd au fost la un standard ridicat
intelectual si spiritual. Prezentarea acestei
teme a fost facuta de persoane cu o mare
pregatire profesionald in domeniu,
precum dr. Rat Anca si Popovici Anca, cu o
vasta experienta in consilierea familiala.

A fost abordata tema avortului, care
din pacate face multe victime atat in
randul familiilor, cat si in randul tinerelor
necasatorite.

Impactul asupra persoanelor prezente
a fost enorm de mare, lucru observat si la
sfarsitul conferintei, cdnd am avut un timp
de cercetare spirituala si timp de
rugéciune. Multe femei, cu lacrimi in ochi,
au strigat la Dumnezeu pentru iertarea

pacatelor savarsite in nestiinta de cauza,
atunci cand, prin avort provocat, au stins
viata a numeroase fiinte umane, ce se
dezvoltau in pantecele lor, ca viitoare
mame.

Conferinta a avut si un subiect cu tema
,Cresterea si educarea copiilor din
perspectiva Cuvantului lui Dumnezeu”,
prezentat de Sz(ics Tlinde. Mesajul acestui
subiect a fost o provocare pentru parinti,
de a avea un impact major asupra copiilor,
prin limbajul folosit, prin comportament,
prin dragostea neconditionata a parintelui
fata de copil.

Pentru multe femei, temele abordate
au fost cu totul noi, avand un interes
foarte mare din partea tuturor
participantelor la conferintd, fapt iesit in
evidenta si din multele intrebari puse.

Concluzia finala reiesita din tema
conferintei este urmatoarea:

Trebuie sd urmdrim implinirea voii lui
Dumnezeu in nasterea si educarea
copiilor.

Pentru mine, ca participant la
conferinta (translator), a fost un timp
binecuvantat de Dumnezeu, am fost
motivat in a raspandi invatatura biblica
referitoare la familie, la venirea pe lume a
unui copilas, la cresterea lui pentru
Dumnezeu.

Incurajez toti liderii de biserici,
membirii din bisericile locale, sa
organizeze astfel de conferinte, in
colaborare cu fundatia ,Pro Familia”
Oradea. Astfel de evenimente sunt o
investitie beneficd, pentru familia de azi, si
cea de maine.."
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HNMERIEIE

mm
" ROMCOM

INCEPAND CU LUNA MARTIE
SE POT DEPUNE CERERI DE FINANTARE
PENTRU FONDURI NERAMBURSABILE.

GRABESTE-TE SA NE CONTACTEZI!!
NOI AVEM O RATA DE SUCCES DE

100%

Suna la 0259 479 793 (Oradea) / 0751 218 182
(Suceava) / 0749 158 586 (Galati) sau scrie la
office@romcom.ro pentru a discuta cu un consultant

ROMCOM despre cum poti obtine finantare
nerambursabila pentru proiectul tau.
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