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TEME DE CASA PENTRU 2008

B Vlad Mihut
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AVEM UN NUMAR DE
intreprinzatori care ne suna in fiecare
luna ca sa afle daca "au venit fondurile
europene”. De fiecare data raman
frustrati cand le explicdm cd inca nu au
inceput licitatiile de proiecte pentru
multe din liniile de finantare anuntate,
dar ca pana atunci ar trebui sa ne
apucam de treaba pentru ca sunt multe
de facut.

Contrar promisiunilor lansate de
guvern si agentiile de finantare, anul
2007 a avut un numar mai mic de
programe de finantare nerambursabild
adresate intreprinderilor mici si mijlocii,
iar valoarea finantarilor disponibile a
fost mai micd decat in 2006.
Intreprinzatorii asteapta fondurile
structurale si fondurile pentru
agricultura si zonele rurale, care vor
concentra grosul finantarilor
nerambursabile in anii urmatori.

Ce poti face ca intreprinzator pana
cand guvernul isi termina de facut
temele de casa si primeste nota de
trecere de la Bruxelles pentru a incepe

licitatiile de proiecte? Inainte de
depunerea efectiva a proiectului de
finantare, trebuie parcursa o serie de
pasi premergatori care sa asigure
succesul obtinerii finantarii.

In primul rand stabileste clar proiectul
n care vrei sda investesti, si apoi
contacteazd un consultant ROMCOM
pentru a primi materiale informative,
date despre eligibilitatea investitiei pre
Z zconizate, precum si informatii
detaliate despre modul in care trebuie
intocmit proiectul. Multi intreprinzatori
stiu doar ca vor sa obtina fonduri
nerambursabile, fara sa aiba insa clar
stabilita destinatia acestor fonduri.

Dupa ce te familiarizezi cu cerintele si
criteriile de eligibilitate ce trebuie
respectate, incepe sa lucrezi la
documentatia necesara obtinerii
finantarii nerambursabile pentru
proiectul vizat. Proiectul trebuie sa
contina cererea de finantare, un studiu
de fezabilitate, un plan de afaceri, un
model financiar precum si o serie de
documente justificative. Documentatia
de proiect are o structura similara
indiferent de programul de finantare, si
poate fi usor adaptata cerintelor
specifice fiecarui program.

Depunerea proiectului de finantare
este ultima faza, si poate avea loc doar
cand aceste documente sunt pregatite.
In general, pentru pregétirea unui
proiect este nevoie de pana la 3 luni.
De asemenea, este nevoie de expertiza.
Poti sa lucrezi singur la elaborarea
acestor documente sau poti alege sa
lucrezi cu un consultant ROMCOM
specializat in obtinerea de finantare
nerambursabila.

Proportional cu numarul
intreprinzatorilor care ne suna luna de
luna pentru a afla "daca au venit
fondurile” avem clienti care si-au

Decembrie 2007 / nr. 41

stabilit deja clar proiectele de investitii
pentru 2008 si au solicitat servicii de
consultanta de la ROMCOM pentru
pregdtirea documentatiei, asa incat sa
fie pregatiti pentru depunerea
proiectelor de finantare. Ei stiu ca
fondurile vin, si ne-am apucat deja de
treaba.

In concluzie, avem teme de casa
pentru 2008. Si daca te numeri printre
intreprinzatorii care vor sa obtind o
finantare nerambursabila anul urmator,
da-ne un telefon la ROMCOM s& vedem
cum ne-am putea face temele
fmpreuna.
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START LA FONDURILE EUROPENE

Interviu cu Ovidiu Silaghi, ministrul intreprinderilor mici si mijlocii, comertului, turismului si profesiilor liberale
(MIMMCTPL). MIMMCTPL a lansat Ghidul surselor de finantare pentru IMM, iar in decembrie si Ghidul
Solicitantului, dupd ce a primit avizul Consiliului Concurentei. Doud instrumente pentru absorbirea celor 31
miliarde de Euro alocate Romdniei pe urmdtorii patru ani.

H Daniela Stoica
ROMCOM

R — Cum aratd IMM-urile romdnesti
la un an de UE?

OS - Pot sa va spun evolutia din
ultimii doi ani a acestui sector. In UE,
media este de 54 de IMM-uri la mia de
locuitori. Tn Romania, acum doi ani erau
17 IMM-uri la mia de locuitori, iar in
2007 s-a ajuns la 26 la mia de locuitori,
o crestere semnificativa. IMM-urile ofera
70% din PIB si ocupd 70% din forta de
munca. E un semnal bun, zic eu.

R - Cum s-au descurcat cu
concurenta? La sfarsitul anului trecut,
multi analisti spuneau cd pand la 30-
40% din IMM-uri vor da faliment.

OS - Observati si dumneavoastra ce
s-a intamplat. Nu s-au adeverit aceste
previziuni. Au fost cateva falimente,
dar acest lucru este firesc pe o piata
economica normala. Nu s-au intamplat
acele drame economice previzionate,
pentru ca piata noastra era deschisa si
libera. De la 1 ianuarie 2007 s-au
simplificat de exemplu procedurile
pentru IMM-urile care fac export si
import. Daca mai adaug ca 60% din
exportul romanesc e pentru UE, cred
ca am spus suficient despre
competitivitatea lor. Pe de altd parte

acest 60% ma ingrijoreaza pentru ca
suntem dependenti de o singura piata,
din care facem parte. Acesta e unul din
motivele pentru care lansdam fondul de
cresterere a competitivitatii economice.
Este vorba despre granturi in valoare de
1,5 miliarde Euro.

R - Incotro se indreaptd IMM-urile
romanesti? Sigur nu vom fi o putere
industriald.

OS - Bineinteles, in acest sector ar fi
greu sa facem performanta. Ghidul
solicitantului, agreat de Comisia
Europeana, orienteaza IMM-urile spre
productie si servicii.

R - Ce ne puteti spune despre
intarzierea fondurilor structurale?

OS - Cine spune ca fondurile
structurale au intarziat e ori
dezinformat, ori vorbeste cu rea
intentie. Nu puteam deschide
negocierile cu Comisia Europeana
inainte de a fi membri, iar Bruxellus-ul
e recunoscut pentru birocratia sa. Doar
Austria e in fata noastra cu fondurile
structurale. In toatd UE nu s-a cheltuit
un Euro din aceste fonduri.

R - Cat vom absorbi din aceste
fonduri?

OS - Noi am vrea sa absorbim tot.
Cred cd ar trebui sa ludam exemplul
Spaniei, care a cheltuit 95% din
fondurile europene pe care le-a avut la
dispozitie. Daca ma refer la fondul pe
care il gestioneaza Ministerul IMM,
acesta va fi absorbit total. Din aceasta
cauza am si infiintat cele doua
instrumente: Fondul National de
Garantare a Creditelor pentru IMM si
Eximbank. Am obesrvat la derularea
programului SAPARD cd intreprinzatorii
se impiedicau la partea de cofinantare,
nu din cauza lipsei de idei sau de
initiativa. Am rezolvat aceata problema,

cu ceva costuri, desigur. Dar nu se poate
fara costuri, pe gratis. Din experienta
fondurilor nationale pentru IMM, unde
de fiecare data au fost suprasubscrieri,
cred ca si la aceste fonduri va fi la fel. Si
oricum nu va exista proiect nefinantat.
Daca epuizam aceste fonduri, premierul
Calin Popescu Tériceanu a promis ca va
interveni guvernul pentru cofinantare.

R - Acum avem eurodeputati alesi.
Stiu acestia problemele cu care se
confruntd IMM-urile, pentru a le
sustine? IMM-urile nu prea stiu sd isi
facd lobby nici in tard.

OS - Problema nu e cu
eurodeputatii, ci cu IMM-urile si
patronatele lor. E suficient sa mergem in
Consiliul Economic si Social si vom
vedea cd toate sindicatel vin bine
pregatite, cu o singura opinie. Dacd vin
sapte patronate, sigur au noua idei. Din
cauza asta Codul Muncii aratad asa cum
arata. Eu am fost, de exemplu,
presedentele Comisiei de control
bugetar in Parlamentul European.
Daniel Ddianu, ca sa dau un singur
exemplu din noii eurodeputati, stie cu
ce se confrunta sectorul IMM, si cel
economic in general. E bine ca avem
asemenea reprezentanti acolo.

R - 2008 va fi an electoral. In acesti
ani, aproape totul se blocheazd. Ce se
va intampla cu IMM-urile?

OS - S-a intamplat acest lucru
nainte de a fi membri UE.

R - Dar am rdmas tot romani, si in UE.

OS - Da, dar sé ne gandim de
exemplu la crizele politice din ultimii doi
ani. Afacerile nu s-au blocat. Dupa criza
din primavara, de exemplu, bursa chiar
a crescut.

R - Ce le puteti spune cititorilor
despre Ghidul de finantare?
OS - Ghidul a aparut din nevoia de
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lumina intre fondurile gestionate de noi
si celelalte ministere. Ghidul surselor de
finantare cuprinde atat fondurile
nationale destinate IMM-urilor, cat si
fondurile europene gestionate de toate
ministerele. Pentru urmatorii patru ani,
noi avem un miliarde Euro pentru
cresterea competitivitatatii si
promovarea exporturilor. Pe langa noi,
Ministerul Agriculturii are 10 miliarde,
Ministerul Mediului are 5 miliarde Euro,
cel al Muncii si Solidaritatii Sociale are
vreo 4 miliarde - toate destinate IMM-
urilor. In total Romania are 31 miliarde
de Euro pentru urmatorii patru ani, iar o
buna parte pot fi accesati de IMM-uri.
Un IMM poate aplica pentru fonduri de
la mai multe ministere, iar Ghidul il va
ajuta sa se orienteze. Ghidul e disponibil
la Camerele de Comert si pe site-ul
nostru.

R - Unde se vor putea depune
proiectele siin cat timp se vor efectua
pldtile?

OS - Pentru fondurile administrate
de noi, proiectele se vor depune la
Oficiile teritoriale ale IMM, de pe langa
Camerele de Comert. Pentru celelalte
ministere, depinde. Proiectele pot fi
realizate n trei etape, iar banii vin in 60
de zile de la incheierea fiecarei etape.
Trebuie sa precizez ca important pentru
IMM e sa aiba consultanti buni pentru
realizarea si implementarea proiectului.
lar apoi consultanta e cheltuiala
eligibila. Foarte important de stiut e ca
un IMM poate aplica pentru mai multe
programe si la mai multe ministere, asa
numita finantare incrucisata. Nu multe
firme fisi vor permite sa faca investitia cu
un proiect mare, asa ca vor face mai
multe proiecte mai mici. Am eliminat
criteriul ,primul venit, primul sevit”, iar
un solicitant poate beneficia de bani
pentru toate proiectele eligibile pe care
le face. Trebuie sa fiu onest, in primul an
de la lansare a acestor fonduri, vor fi
probleme. Am observat asta si la
SAPARD. Dar nu putem lasa banii acolo.

R - Ce se intampld cu piata muncii?

0S - In ultima luna am fost in Italia si
Spania. Guvernul vrea sd implementeze
un plan de atragere a muncitorilor

romani din straindtate inapoi acasa.
Acestia au deja calificarea si experienta
necesare. Ne-am intalnit cu Asociatia
Intreprinzatorilor Romani din Italia, si pot
sa va spun ca romanii nu sunt priviti ca o
problemd, asa cum fi prezinta mass
media, ci ca o sursa de crestere
economica.

R - Asta e valabil pentru nordul
Italiei. Problemele din ultima lund au
apdrut in centru si in sud.

OS - Da, aveti dreptate. Dare o
distorsionare a realitatii ceea ce se preia

din media italiana. Cca 70% dintre
romanii din strdinatate sunt deja
integrati in noua societate. Au case,
copiii sunt la scoald, si-au intemeiat
familii. Mai mult de 30% dintre romanii
plecati al lucru in strainatate nu vor
reveni in tara in urmatorii doi ani. De
exemplu, unui roman care castiga 1200
Euro in Italia fi va conveni sd vina acasa,
langa familie, chiar daca va castiga doar
700 Euro. Nu mai cheltuie cu chiria sicu
altele. Viata e scumpa totusi in
strdindtate si va fi acasd, langa ai sai.

SOARELE CARE RASARE

LA BRUXELLES

Interviu cu eurodeputatul Alexandru Athanasiu, fost ministru al muncii

M Daniela Stoica
ROMCOM

iN 15 NOIEMBRIE, PLENUL
Parlamentului European a aprobat, la
prima lecturd, Raportul Athanasiu ce
vizeaza raportarea trimestriala a
locurilor de munca vacante, dupa
regulile utilizate de cdtre toate statele
UE. Pana acum raportarea se facea
annual, printr-un gentlemen-
agreement, de catre statele care
doreau acest lucru. Desi Comisia
Europeana a dorit un raport strict
tehnic, amendamentele aduse de
eurodeputatul roman au dat raportului
alte dimensiuni. Locurile de munca
vacante vor deveni publice trimestrial.
Fiecare stat va respecta aceleasi criterii

de raportare. Piata muncii din UE va fi
mai transparenta. Forta de munca se va
orienta mai usor in spatiul European,
iar institutiile de invatamant isi vor
putea adapta curricula scolara la
nevoia reala a pietei.

R - Cumii afecteazd raportul
dumneavoastrd pe intreprinzdtori?

AA - Raportul va crea un
comportament mai transparent pe
piata fortei de munca. Pe de o parte
fiind obligati sa raporteze datele
Agentiilor Nationale, informatiile vor
fi mai corecte. Beneficiul indirect, dar
cert, este ca vor avea posibilitatea unei
recrutari mai bune de personal.
Largindu-se accesul la datele privind
locurile de munca vacante, se va mari
si baza de date cu potentialii angajati,
iar firmele fi vor putea angaja pe cei
mai bine calificati, care rdspund
nevoilor lor.

R - Incotro se indreaptd piata fortei
de muncd? Anumite sectoare sunt deja
in criza. Altele se pregadtesc.

AA - E o crizd generata de
restructurarea economiei. Sa nu uitam
cd inainte de ‘89, 44% din PIB-ul
Romaniei era oferit de industrie. Acum
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foarte putin din respectiva industrie
mai existd. Agricultura inca nu e
performanta. Solutia ar fi dezvoltarea
serviciilor si a domeniilor high tech si
IT, adica zona de inventivitate unde
romanii sunt peste medie. High tech
nu inseamna doar construirea de
rachete, ci realizarea oricarui produs
mai bun, care aduce o imbunatatire in
viata consumatorului. in ce priveste
zona IT, avem exemplul Indiei care a
devenit o forta economica datorita
acestui sector. Serviciile si sectorul IT
nu presupun o infrastructura si o
logistica prea costisitoare. in alte
sectoare economice, deja e ocupat.

R - Vor ajunge romanii sa aibd un
cult al muncii?

AA - Nu vom deveni niciodata
germani, dar nici nu cred ca trebuie.
Trebuie sa ne pastram cultura si
specificul, asa cum au facut italienii si
spaniolii de exemplu. Si-au pastrat
specificul, modul de raportare la viata.
Ar fi o mare greseala sa renuntam la
specificul nostru. Problema romanilor
e ca inca nu au invatat sa lucreze dupa
ceva mai multe reguli de discipling, de
competitivitate, productivitate. Nu
vom avea niciodata constiinta muncii
germanului, dar vom dispune
totdeauna de fantezie si inventivitate.
Acesta este unul din atuurile UE: aduna
de la toti ce e mai bun si mai frums.
Din pacate, uneori si ce e mai rau.

R - Intreprinzdtorii roméni au acum
cateva carente la capitolul lobby. De fapt
nici nu cred cd mai fac diferenta intre
lobby si trafic de influentd.

AA - Lobby se face peste tot,
inclusiv aici, la Parlamentul European.
Politica nu e un laborator cu eprubete
si lacat la usa. Ar fi absurd. Din pacate
romanii cad dintr-o extrema in alta.
Lobby inseamna sa sustii politic o
intreprindere, un grup de firme, un
program economic. Daca promovezi
un produs, un serviciu sau o
intreprindere superioara din punct de
vedere calitativ, care aduce bunastare
si confort consumatorilor, fara a
conditiona acest lucru de anumite

foloase personale, e foarte bine. Chiar
trebuie sa faci asa ceva. Daca, in
schimb, promovezi o firma, un produs
de o calitate indoielnica si distorsionezi
piata, ba mai mult beneficiezi de
actiuni sau alte foloase de la firma
respectiva deja e grav. De fapt intri sub
incidenta Codului Penal. Frontiera
dintre cele doua e greu de trasat. Dar
politicienii nu trebuie sa fie orbi la ce
intampla in economie. Politicienii
trebuie sa sprijine sectorul privat, care
genereaza bunastare.

R - In cat timp vd asteptati sd se
organizeze intreprinzdtorii romani
pentru a-si sustine interesele la Bruxelles?

AA - Ar trebui sa o faca repede,
altfel Romania risca sa devina doar o
piata de consum. intreprinzatorii si
intreaga societate si clasa politica
trebuie sa inteleaga cd Romania nu mai
e candidat, ci stat membru al UE, nu
mai e la usa, ci induntru, cu drepturi
egale cu celelalte state. Aici e plin de
intreprinzatori si reprezentanti ai
diferitor regiuni care isi promoveaza
interesele. Participa la sedintele
comisiilor, a plenului, impart materiale
informative, se intalnesc cu
parlamentari si le explica ce se
intampla daca adopta un proiect, o
directiva sau un raport, cum fi
afecteaza pe ei si zona lor.
Intreprinzatorii romani trebuie s&
invete sa trimita aici oameni bine
pregatiti care sa le apere interesele,

care sa cunoasca agenda europeana si
sa fie activi. Lobby se face aici, pe fatd,
nu la restaurant. Dintr-o falsa pudoare,
Romania nu mai primeste
intreprinzatorii in Parlament, sa nu fie
acuzata de trafic de influenta, dar ii
intalneste in alta parte. Romania inca
se comportd ca un stat candidat, nu ca
unul cu drepturi depline. Nu e simplu
sa faci lobby aici, dar e obligatoriu.
Consiliul National al IMM din Romania
a deschis un asemenea birou la
Bruxelles, la inceputul lunii noiembrie,
iar presedintele lui, Ovidiu Nicolescu a
devenit consilierul comisarului pentru
industrii Gunther Verheugen. E un pas,
dar nu e suficient.

R - Credeti cd intreprinzdtorii romani
vor putea accesa fondurile europene
intr-un procent mai mare decat cotizatia
nationald la bugetul UE?

AA - Cea mai mare problema cu
fondurile europene e ca institutiile
statului au intarziat foarte mult in
elaborarea programelor. E adevarat ca
dupad legislatia europeana actuala, ce
nu se absoarbe pana in 2010, va fi
reportat pana in 2013. Dar de ce sa
pierdem atéatia ani? In anumite zone,
intreprinzatorii vor absorbi fonduri mai
multe. Foarte important e ca acestia sa
apeleze la firme de consultanta
profesioniste pentru a accesa fondurile
europene si pentru a implementa
proiectele dupa regulile UE, altfel vor fi
penalizati. Nu e simplu, dar e posibil.
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Finantari

ROMCOM FINANTEAZA NOILE AFACERI

M Dorin Pantea
ROMCOM

SOCIETATEA DE MICROFINANTARE
IFN ROMCOM SA va lansa la inceputul
lunii urmatoare creditul START-UP
FINANCE, un produs de creditare ce
se adreseaza companiilor nou
infiintate sau care au mai putin de un
an de activitate.

Intrarea Romaniei in Uniunea
Europeana a adus cu sine numeroase
oportunitati de afaceri si o adevarata
"febra antreprenoriala”. Cei cu spirit
intreprinzator aleg sa profite de
aceste oportunitati incepand o
afacere pe cont propriu. Beneficiile
potentiale sunt multiple: venituri mai
mari, crearea de locuri de muncg,
posibilitatea de a fi propriu stapan,
puterea de decizie, alegerea propriei
echipe de lucru si castigarea unui
statut social.

Cei care decid sa inceapa o afacere
pe cont propriu trebuie sa fie
constienti si de riscurile pe care le
implica aceastd decizie. Totdeauna,
beneficiile potentiale sunt
proportionale cu riscul asumat. In
cazul unei afaceri aflate la inceput de
drum, riscurile la care se expune
intreprinzatorul includ nesiguranta
financiard, un volum mai mare de
munca, riscul investitional, riscul de a

subevalua concurenta sau riscul de a
nu gdsi oameni cu adevdrat
competenti.

Intrucat afacerile noi au nevoie de
finantare, la ROMCOM facem tot ce
este posibil pentru a raspunde
nevoilor de finantare ale
intreprinzatorilor, asa cum am facut-o
si pana acum. Mai mult, oferta
ROMCOM de finantare a companiilor
nou infiintate se adreseaza unei
categorii de clienti potentiali pe care
bancile deocamdata fi evita datorita
lipsei unui istoric al afacerii si a unor
riscuri crescute de finantare.

Obiectivul urmarit de ROMCOM prin
lansarea creditului START-UP FINANCE
il constituie finantarea afacerilor noi
din sectoarele de productie, servicii
sau agricultura localizate in judetul
Bihor si in judetele limitrofe, precum si
in Galati si Suceava. Ca si criteriu
primar de eligibilitate, proiectul
propus spre finantare trebuie sa fie
fezabil din punct de vedere economic
si sd valorifice o oportunitate de piata.

Fondurile obtinute pot fi utilizate
pentru achizitionarea, amenajarea sau
modernizarea spatiilor in care se
desfasoara afacerea noua; pentru
achizitionarea de echipamente,
mobilier si sisteme informatice; pentru
finantarea activitatilor curente si a
altor activitati conexe.

Produsul de creditare START-UP
FINANCE se adreseaza atat nevoilor de
finantare pe termen scurt ale noilor
companii, cat si nevoilor de investitii
pe termen lung. In sensul acesta,
termenul de rambursare a creditului
START-UP FINANCE se inscrie in
limitele 3-60 de luni, cu o perioada de
gratie de pana la 3 luni. Suma maxima
acordata in cadrul acestui program
este de 80.000 RON (sau echivalentul
in RON al 25.000 EURO).

In dorinta de a raspunde cu
promptitudine la nevoile potentialilor
clienti, ROMCOM utilizeaza o cerere de

credit simplificata, iar solicitantii
eligibili primesc efectiv finantarea in
cel mult 7 zile de la depunerea
dosarului complet la sediul ROMCOM.
Lista completd a documentelor
necesare poate fi descarcata de pe
pagina de Internet www.romcom.ro
sau poate fi obtinuta direct de la
sediul institutiei.

Pentru finantarile acordate,
ROMCOM solicita garantii reale
imobiliare sau mobiliare, in functie de
valoarea creditului acordat; aceste
garantii trebuie asigurate pe toata
durata de desfasurare a contractului
de imprumut. Pentru a simplifica
procedurile de calcul si a reduce
costurile finantarii, ROMCOM nu
percepe alte comisioane in afara celui
de acordare a creditului (achitat in
momentul semnarii contractului) si a
comisioanelor de rambursare
anticipata integrala si de modificare a
contractului, atunci cand este cazul.

Creditul START-UP FINANCE
completeaza oferta ROMCOM de
creditare pentru intreprinzatori. In
portofoliul de produse ROMCOM se
regasesc si creditele pentru IMM si
pentru fermieri, in variantele de
credite de investitii sau credite pe
termen scurt, in functie de nevoile
solicitantilor, precum si creditul MED
FINANCE, care se adreseaza
profesionistilor din domeniul medical.
Aceste produse sunt adaptate la
profilul fiecarui imprumutat, ROMCOM
oferind flexibilitate in ceea ce priveste
termenele si graficele de rambursare,
proiectele finantate si perioada de
gratie.

Munca de intreprinzator este grea.
Intreprinzatorii sunt dintre acei putini
care incearca sa faca sa se intample
ceva si sunt gata sa pldteasca pretul
pentru asta. Daca esti intreprinzator
sau vrei sa devii un intreprinzator, te
asteptam la ROMCOM ca sa finantam
afacerea ta.
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Intreprinzatori

NU E GREU SA ACCESEZI PROGRAME,

E GREU SA LE IMPLEMENTEZI

Interviu cu Sorin Mudura, proprietarul SC Andromi SRL, Oradea

A inceput ca multi intreprinzdtori, cu un ABC. Fatd de majoritatea s-a orientat si spre agriculturd si procesarea
produselor agricole. Programul Sapard a fost una dintre cele mai interesante experiente din viata lui de intreprinzdtor.
A descoperit cd dacd e greu sd accesezi banii europeni, e si mai greu sd ii cheltuiesti conform canoanelor europene.
Ajutorul potrivit pentru implementarea proiectului s-a dovedit a fi ROMCOM, desi a pornit la drum cu un alt consultant.

M Daniela Stoica
ROMCOM

R - Cand ati intrat in afaceri?

SM - Imediat dupa Revolutie. Dupa
absolvirea liceului, din 1984 pana in
1990, am lucrat la Infratirea Oradea.
Dupa Revolutie, am renuntat la fabrica
si mi-am deschis propria afacere. Pe
vremea aceea era un gest nebunesc si
inutil. Era foarte mult entuziasm.
Timpul a confirmat ca am procedat
corect. Am inceput cu un ABCin
Oradea, iar apoi m-am orientat si spre
agricultura in satele Nojorid si Giris.
Am inceput cu bani imprumutati de la
0 matusa si am ajuns aici... Am arendat
pamant, pentru a face agricultura
performanta. Acum am 400 ha de
teren. Am inceput cu un tractor, acum
avem 4 tractoare si 5 combine.

Avem si service pentru utilaje
agricole. Daca am pornit la drum cu
un singur angajat, acum avem 34.
Urmeaza sa angajam inca 10, iar dupa
deschiderea fabricii inca 20, in special
personal administrativ si soferi.

R - Cultivati cereale traditionale sau
si plante promovate in ultima vreme de
Ministerul Agriculturii?

SM - In special culturile specifice
pentru judetul Bihor: grau, porumb,
floarea soarelui si lucerna. Anul acesta
am avut rezultate foarte bune la grau,
in ciuda secetei. Am iesit putin pe
pierdere la porumb, dar am castigat
foarte bine cu floarea soarelui. Anul
acesta am cultivat si rapita, pentru ca a
fost promovata intens de Ministerul
Agriculturii si de mai multi specialisti.
A fost o pierdere totald. As fi castigat

mai mult daca as fi cultivat porumb
sau alte cereale.

R - Si carmangeria?

SM - Carmangeria a pornit de la
ferma de porci pe care am avut-o pana
in acest an. Am ingrasat anual cca 300
de porci. Pentru ca nu puteam
valorifica materia prima, am hotarat sa
fac o carmangerie in Oradea. Am
inceput cu 50 kg de salamuri pe zi.
Acum producem 2,5 t de mezeluri pe
zi, iar dupa ce deschidem fabrica noua
sper sa ne dubldm productia. imi
doresc sa ajungem cea mai importanta
firma de profil din Bihor.

R - Aveti totusi cativa concurenti...
SM - La nivel national da, dar in
judet mai putin. lar apoi eu stiu ce pot
face si la ce calitate. li voi depési rapid

pe ceilalti concurenti din judet.

R - Vd veti adresa doar pietei
bihorene?

SM- Deja am depasit granitele
Bihorului. Ne vindem produsele si in
Cluj si Arad. Vanzarile merg destul de
bine. Dupa deschiderea fabricii, vom
intra si pe piata externd. Deja suntem
in negocieri cu o firma din Franta
pentru a furniza sunca presata. Dupa
aceea vreau sd intram si pe pietele
spaniole si italiene, si bineinteles pe
piata maghiara. Vom oferi in special
produse cu specific romanesc, dar si
specialitati cu trecere in tarile
respective. Avem avantajul ca
produsele noastre sunt pe baza de
carne, si nu pe baza de emulsii,
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testurate, sau altele de genul
acesta. Folosim foarte putini
conservanti. Asta e cu doua taisuri,
pentru cd termenul de valabilitate e
mai scurt, dar calitatea si gustul sunt
incomparabile.

R - Aveti furnizori de materie primd
pentru fluxul thnologic?

SM - Da. Lucrdm cu Smithfield
Timis, cu Cetina Baia Mare si cu o firma
din Ungaria. Nu as vrea sa depind de
un singur furnizor. E periculos.

R - Cum a intrat ROMCOM in
afacerea dumneavoastra? Ati luat
credite?

SM - Pana acum sase ani nu am
avut nici un credit. Atunci afacerea a
inceput sa ia amploare, iar fondurile
familiei, si banii rudelor si prietenilor
au devenit insuficienti. Am luat credite
de la banci, nu de la ROMCOM. Anul
trecut, am hotarat sa accesez
programul Sapard. Am angajat o firma
de consultanta din Bucuresti si au
aparut surprizele. Au subevaluat

1

famm Y
!\J ALEXANDRU MUDURA

- s-a nascut in 29 septembrie 1966
- casatorit, 2 copii

- absolvent al Liceului Industrial
Infratirea, Oradea

- 13 ani in lotul national de lupte
libere

- Din 1990, mic intreprinzator

—/———

proiectul. Investitia are o valoare de
cca 4 milioane Euro, dar a fost evaluata
la 400.000. De zece ori mai putin. Au
uitat utilaje cheie pentru prelucrarea
carnii. Mai mult firma cerea tot felul de
comisioane, care nu se justificau
raportat la calitatea serviciilor de
consultanta oferite. Am reziliat
contractul si asa am ajuns la ROMCOM.
A fost unul dintre cele mai bune lucruri
care mi s-au intamplat. M-au sprijinit
pe parcursul implementarii proiectului,
asa cum nu am visat ca se poate. Am
colaborat atat de bine, incat
intentionam sa lucram impreuna la
elaborarea si implementarea
urmatorului proiect de investitii. De
cand am inceput implementarea
acestui proiect, am constatat ca nu e
atat de greu sa soliciti fonduri
nerambursabile, cat e greu sa
implementezi proiectul dupa toate
rigorile finantatorului. Baietii de la
ROMCOM au fost langa mine la fiecare
pas.

R - Inteleg cdi vd ganditi deja la un
nou proiect de dezvoltare?

SM - Da. Cine sta pe loc moare.
Firma asta trebuie sa traiasca si sa se
dezvolte. Am investit prea mult suflet
in ea, ca sd o las sa stagneze.

R - Nu vd pare rdu cd v-ati apucat
de afaceri?

SM - Cateodatd, da. Dar nu mai pot
da inapoi. Din punctul de vedere al
celor din afara, si chiar din firma,
patronul nu face nimic toata ziua. Doar
se plimba. Foarte putini sunt constienti
de responsabilitatile care apasa pe
umetrii lui, de normele la care trebuie
sa se conformeze, de strategia de
desfacere a marfii... De produs toata
lumea poate produce, dar produsele
trebuie si vandute, la preturi bune. Mai
am si responsabilitatea salariilor.
Salariile si taxele aferente pentru firma
noastra, inca micad, trec de 200.000 lei
(peste 2 miliardel ROL). Si daca din
produsele din carne si din cereale
scoatem banii destul de repede, nu la
fel se intampla cu service-ul pentru
utilajele agricole. Sunt multe probleme

ROMCOM

pe capul unui intreprinzator. Daca as
renunta, mie mi-ar fi bine, dar ce s-ar
intampla cu toti oamenii care lucreaza
pentru mine si cu familiile lor?

R - Cum se impacd familia cu
afacerile? Sunteti incd tandr, iar copiii
destul de mici.

SM - Toatd familia e implicata in
afaceri. Sotia mea e alaturi de mine de
la inceput, desi uneori a fost foarte
greu. Baiatul cel mare e la Liceul
Economic si imi doresc sa studieze
dupa aceea in strainatate, pentru a
putea face fata concurentei europene
dupa ce ne dezvoltam. Cel mic are 11
ani, dar tot spre firma trage. Le cer sa
invete limbi straine. Nu se poate fara.

R - Sunteti implicat in actiuni
sociale?

SM - Ca firmg, inca nu. Cea mai
importanta actiune sociald, in acest
moment, e ca asiguram salarii
angajatilor nostri. Acum sunt inglodat
in datorii. Dar cand pot face bine, il fac.
Si mie mi s-a facut bine. Dupa ce
scapam de grosul datoriilor probabil
ne vom implica mai mult si in actiuni
sociale.
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Finantari

FINANTARI NERAMBURSABILE PENTRU IMM

H Daniel Pop
ROMCOM

O DATA CU ADERAREA ROMANIEI
la Uniunea Europeana, incepand cu
lanuarie 2007, strategia nationala de
dezvoltare are in vedere o crestere
socio-economicd cat mai rapida cu
scopul reducerii disparitatilor
semnificative fata de celelalte tari din
Uniunea Europeana. Instrumentul care
descrie aceasta strategie este Planul
National de Dezvoltare (PND) elaborat
de guvernul Romaniei.

Ratiunea elaborarii PND este aceea de
a stabili directiile de alocare a
fondurilor publice pentru investitii cu
impact semnificativ asupra dezvoltarii
economice si sociale, din surse interne
(buget de stat, bugete locale, etc.) sau
externe (fondurile structurale si de
coeziune, fonduri UE pentru dezvoltare
rurala si pescuit, credite externe, etc.),
in scopul diminuarii decalajelor de
dezvoltare fata de Uniunea Europeana
si a disparitatilor interne (ex. urban-
rural, regiunea X fata de media
nationalg, etc.).

Avand in vedere obiectivul global de
reducere a decalajelor de dezvoltare
fata de UE si pornind de la o analiza
cuprinzatoare a situatiei socio-
economice actuale, Planul National de
Dezvoltarea include sase prioritati
nationale de dezvoltare, dupa cum
urmeaza:

m Cresterea competitivitatii economice
si dezvoltarea economiei bazate pe
cunoastere;

m Dezvoltarea si modernizarea
infrastructurii de transport;

m Protejarea si imbunatatirea calitatii
mediului;

m Dezvoltarea resurselor umane,
promovarea ocuparii si a incluziunii
sociale si intdrirea capacitatii
administrative;

m Dezvoltarea economiei rurale si
cresterea productivitatii in sectorul
agricol;

= Diminuarea disparitatilor de
dezvoltare intre regiunile tdrii.

Similar cu situatia din celelalte state
membre ale Uniunii Europene,
intreprinderile mici si mijlocii
predomind in economia romaneasca,
reprezentand peste 98% din totalul
intreprinderilor si avand o contributie
substantiala la formarea PIB-ului si
crearea de locuri de munca.

PROGRAMUL OPERATIONAL
SECTORIAL - CRESTEREA
COMPETITIVITATII ECONOMICE -
(POS-CCE)

In acest context, este evident c3
pentru supravietuirea pe o piata
europeana in care cuvantul de ordine
este concurenta, majoritatea
intreprinderilor mici si mijlocii din
Romania au nevoie de sprijin financiar
pentru a deveni competitive. In acest
scop s-a conceput Programul
Operational Sectorial - Cresterea
Competitivitatii Economice (POS-
CCE).

POS-CCE dispune, pentru perioada
2007-2013, de o alocare financiara de
aproximativ 2,5 miliarde euro, la care
se adauga cofinantarea nationala de
aproximativ 1,4 miliarde euro.
Finantarile prin POS-CCE sunt orientate
cu precadere catre sectorul economic,
unde vor fi canalizate 80% din fonduri,
urmand ca diferenta de 20% sa
finanteze proiecte dezvoltate de
autoritati locale.

POS-CCE are urmatoarele axe

prioritare pe care vor fi investiti banii:

1. Un sistem de productie inovativ si
eco-eficient (31%);

2. Cercetare, dezvoltare tehnologica si
inovare pentru competitivitate (21%);

3. Tehnologia Informatiei si
Comunicatiilor pentru sectoarele public
si privat (15%);

4. Cresterea eficientei energetice si
dezvoltarea durabila a sistemului
energetic (25%);

5. Romania - destinatie atractiva
pentru turism durabil si afaceri (5%);

6. Asistenta tehnica (3%).

Acest document traseaza directiile
prioritare de dezvoltare si, implicit, de
alocare a fondurilor. El va fi detaliat in
documente de implementare (program
complement, ghid al beneficiarilor) care
sa ofere potentialilor beneficiari
elementele necesare in vederea
accesarii programului (conditii de
eligibilitate ale beneficiarilor si ale
proiectelor, dimensiunea finantarii
nerambursabile, documente anexa la
cererea de finantare, procentul de co-
finantare, cheltuielile eligibile,
obligatiile beneficiarilor, sistemul de
implementare etc.).

O caracteristica specifica a POS-CCE
este alocarea unei sume de cca. 100 mil.
euro pentru facilitarea accesului la
finantare al IMM-urilor, prin crearea
unor instrumente financiare adecvate
(garantii, micro-credite, capital de risc,
etc). Aceasta operatiune va fi
implementata prin programul JEREMIE
(Joint European Resources for Micro to
Medium Enterprises) care va infiinta si
gestiona fonduri specializate in
instrumente financiare inovative
destinate intreprinderilor mici si mijlocii.

CE PROIECTE SE FINANTEAZA PRIN

POS-CCE?

In cazul intreprinderilor mici si mijlocii,
valoarea finantarii nerambursabile
poate varia intre 200.000 euro si 1,5
milioane euro, functie de dimensiunea
solicitantului si destinatia fondurilor.

Banii pot fi utilizati pentru urmatoarele
destinatii:
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m Proiectare, supravegherea lucrarilor,
studii de fezabilitate si evaluari ale
impactului asupra mediului, taxe
aferente autorizatiilor de constructie si
testelor cerute prin lege, pand la un
cuantum maxim de 5% din totalul
investitiilor eligibile;

m Cumpararea de teren, in limita a
10% din totalul investitiilor eligibile,
pozitionare si studii geologice;

m Constructii si lucrari asimilate pana
la un cuantum de maximum 50% din
totalul investitiilor eligibile;

m Achizitionarea de masini si
echipamente;

m Mijloace de transport, cu conditia sa
fie strict necesare ciclului de productie,
in acord cu productia realg,
identificabile in mod clar si servind
exclusiv intreprinderii;

m Software, cu conditia sa fie in acord
cu cerintele de productie si
manageriale ale intreprinderii;

m Achizitionarea de patente, marci,
licente si know-how, pana la 50% din
totalul investitiilor eligibile.

Criteriile generale de eligibilitate ale
solicitantului de fonduri prin POS-CCE
sunt urmatoarele:

m Solicitantul nu trebuie sa aiba
obligatii neonorate conform legislatiei
nationale (ex. contracte de munca si
asigurari sociale, taxe nationale si
locale, etc. );

m Solicitantul nu trebuie sa fie in
situatie de faliment sau lichidare,
afacerea nu este gestionata de un
judecator sindic.

m Solicitantul nu are datorii publice
restante (mai mult de 60 de zile);

= In cazul intreprinderilor noi, cel
putin 50% din investitiile eligibile vor fi
acoperite de o garantie emisa de o
institutie financiarg;

= In cazul intreprinderilor existente,
solicitantul va avea minimum 2 ani de
activitate economica si profit
operational in ultimii doi ani financiari.

ELABORAREA PROIECTELOR

DE FINANTARE

Poti alege sa elaborezi singur
documentatia pentru obtinerea
finantarii, sau poti lucra cu un
consultant ROMCOM specializat in

obtinerea de finantare nerambursabila.
Numai in 2006, ROMCOM a elaborat 50
de proiecte care au fost finantate prin
programul SAPARD, cu o ratd de succes
de 100%.

Ce servicii iti oferim?

» i intocmim cererea de finantare in
conformitate cu cerintele POS-CCE.

m Te indrumam pentru obtinerea
rapida a documentelor, actelor si
avizelor de care ai nevoie.

m Te ajutam sa obtii cofinantare pentru
proiect.

» {ti intocmim dosarele de achizitii si te
asistam la implementarea proiectului.

= iti pregatim cererea de plats, astfel
incat sa obtii finantarea nerambursabila
in cel mai scurt timp.

Finantari

CARE SUNT BENEFICIILE TALE?

m Obtii finantarea nerambursabila in
cel mai scurt timp.

m Lucrezi cu un consultant care are
experienta in obtinerea de finantare
nerambursabila.

m Beneficiezi de contactele pe care noi
deja le-am stabilit cu institutiile de
finantare.

m Reduci la maxim timpul, banii si
nervii investiti in pregatirea si
implementarea proiectului.

Daca vrei sa obtii o finantare
nerambursabild, suna la 0259 479 793
sau scrie-ne la office@romcom.ro
pentru a stabili o intalnire cu un
consultant ROMCOM.

cu posibilitate de finantare:

3. Masina de gdurit
Pret oferta: 8.000 EUR + TVA

SC ROMCOM INVEST SRL vinde

urmatoarele utilaje de tamplarie second-hand

1. Masina de slefuit verticald, model Stemac LCK 110,
cu aspirator de rumegus cu 2 saci
2. Fierastrau circular cu carucior lungime 3m, model Magic 3200

Informatii la telefon (0259-479793) sau la sediul societatii.
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PRO FAMILIA

O TOAMNA PLINA

M Anca Suciu
PRO FAMILIA

iN LUNA SEPTEMBRIE 2007, AM
vizitat familiile de plasament ale copiilor
cu autism din judetul Dambovita, care
sunt sprijinite de Fundatia Pro Familia. La
vizita actuala am observat ca acesti copii
au facut progrese considerabile in
dezvoltarea lor intelectualg, fizica si
afectiva. Am putut constata in cadrul
fiecarei familii atmosfera, conditiile de
locuit decente, modul in care erau
imbracati copii, activitatile in care sunt
implicati cotidian. Bucuria noastrd cea mai
mare este ca pdrintii de plasament isi
doresc sa fi {ina pe acesti copii cat timp
vor trai.

Un lucru nou pe care I-am facut pentru
acesti copii si parinti a fost organizarea
unei conferinte speciale pentru ei in
localitatea Rdzvad. Am organizat un
program special pentru toti copii si un alt
program numai cu parintii lor. Programul
copiilor a fost unul foarte amplu cu multe
concursuri, jocuri si a fost organizat de
cdtre Lavinia Popovici, studenta in anul 4
la asistenta sociald, Daniel Moza, Carmen
Suciu si Gabriel Mateuta. Am fost foarte
surprinsi sa ii putem vedea pe acesti copii
cu dizabilitati cd se stiu juca impreund,
interactiona unii cu altii intr-un mod
uimitor, bucurandu-se foarte mult ca sunt
impreund.

in cadrul programului cu parintii am
sustinut seminarul educativ ,Program de
instruire pentru familiile de plasament”
care a cuprins teme ca: ,Dezvoltarea
copilului: stadii de dezvoltare, nevoi - copilul
prescolar, prescolarul mare, micul scolar,
pubertatea, adolescentul, nevoi specifice in
raport cu dezvoltarea copilului”, ,Copilul
institutionalizat: efectul separdrii asupra
copilului, munca directd cu copilul”, ,Abuzul
- fizic, psihic, definire, clasificare, impact,
interventie”, ,Impactul plasamentului in viata
copilului - Cum trebuie inteles procesul de
plasament? Ce pot face pdrintii de plasa-
ment? Plan de interventie” etc. Mi-au spus ca
niciodatd nu au primit un manual cu atatea
informatii. Unul din momentele emotio-
nante a fost cel in care parintii de plasa-
ment au povestit din experientele pe care
le-au avut de cand este copilul in familie,
impactul pe care I-a avut acesta in viata
familiei lor, dificultétile pe care le
intampina in cresterea si ingrijirea acestor
copii cu dizabilitati, progresele realizate de
cand sunt in familie, cea mai deosebita
experientd pe care au avut-o cu copilul lor
din perioada plasamentului. Prin aceste
experiente impadrtasite, ceilalti participanti
s-au simtit incurajati, au fost foarte deschisi
si sinceri unii cu altii. Am evaluat fiecare
familie cu aspecte pozitive si negative, am
incercat sa le oferim diferite solutii la
problemele aduse in discutii si i-am
incurajat n tot ceea ce fac.

In a doua parte a lunii NOIEMBRIE, am
organizat un seminar despre traficul de
fiinte umane si avort la

bucuroase ca am mers la ele si le-am vorbit
despre aceste teme. Au recunoscut ca au
invatat foarte multe lucruri de la noi, iar
bucuria lor cea mai mare este faptul ca nu
au facut avort, nu au facut o crima.
Majoritatea nu stiau deloc ce inseamna sa
faci un avort, sau care sunt urmarile
acestuia. La sfarsitul semina-rului ne-au
marturisit problemele cu care se confrunts,
cum nu sunt acceptate de familiile lor, ca
nu au unde sta, chiar o mama ne spunea ca
tatal fetitei lor este in inchis, alta ca este
plecat in strainatate si multe alte lucruri din
vietile lor.

Tn luna DECEMBRIE stim ci oamenii se
pregdtesc de minunata sarbdtoare a
nasterii Domnului Isus Cristos, o sarbatoare
a dragostei, a pacii, a fericirii, bucuriei, a
oferirii de cadouri pentru cei dragi, a celor
in necaz si suferinta. Vrem de aceste
sarbatori sa putem merge in casele celor
care sunt pe un pat de suferintg, in spitale,
la copii cu boli terminale, cei saraci, cu
dizabilitati, azile de batrani, incercand sa le
oferim un mic dar si tot in acelasi timp o
raza de speranta si fericire, bucurie in
sufletele lor. Pentru a putea face acest gest
avem nevoie si de sprijinul dumneavoastra
material sau financiar pe care doriti si
puteti sa il oferiti pentru acesti oameni
aflati in dificultate, nestiind daca vor mai
ajunge anul viitor in viatd. Cei interesati sd
ne sustineti ne puteti contactati prin email:
anca.suciu@ romcom .ro sau prin telefon :
0259-267986. Va multumim mult si va do-
rim sa aveti parte de multe binecuvantari!

Centrul Maternal Briana,
care acorda sprijin
mamelor aflate in
dificultate. Asistenta
sociala ne-a invitat sa
mergem din nou la
centrul lor si sa tinem
aceste seminarii de
fiecare data cand are
mame noi in centru. Am
avut un timp minunat
acolo cu aceste mame,
au fost foarte deschise,
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Consultanta

CONTRACTELE DE ACHIZITHII PUBLICE DE
VALOARE MICA, OPORTUNITATE PENTRU IMM

H Florin Oltean

Legea romana prevede mai multe tipuri
de instrumente prin care statul sau
autoritatile locale atribuie executia de
lucrari, furnizarea de produse sau prestarea
de servicii investitorilor privati, si anume
prin intermediul contractelor de achizitie
publica, concesiune de lucrari publice si
concesiune de servicii.

Cadrul legal aplicabil a fost substantial
modificat anul trecut, in urma
recomandarilor Comisiei Europene si in
vederea respectarii angajamentelor
Romaniei in domeniul asigurdrii liberei
circulatii a bunurilor in contextul aderarii
Romaniei la UE.

Actul normativ care reglementeaza
contractele de achizitie publica,
contractele de concesiune de lucrdri
publice si contractele de concesiune de
servicii este OUG nr. 34/2006, intratd in
vigoare la data de 30 iunie 2006. Modul de
transfer si de recuperare a obiectului
concesiunii, modul de pregatire a
documentatiei de atribuire si de aplicare a
procedurilor sunt reglementate prin
Hotérarea de Guvern nr. 925/2006 si
Hotérarea de Guvern nr. 71/2007.

Contractele de achizitie publica cu o
valoarea mai mare de 10.000 Euro se
desfasoara pe baza unor proceduri destul
de complexe, care pot include licitatia
deschisa, licitatia restransa, dialogul
competitiv, negocierea, cererea de oferte
si concursul de solutii.

De altd parte, contractele de achizitie
publicd avand o valoare ce nu depaseste
echivalentul in lei a 10.000 de euro
reprezinta oportunitati importante pentru
societatile comerciale, in special pentru
intreprinderile mici si mijlocii si pentru
operatorii economici aflati la inceput de
drum. Aceastd realitate se explica prin
procedura mult simplificata pentru
atribuirea acestui tip de contracte si prin
faptul ca aceste contracte ocupd un loc
important in randul contractelor de
achizitie publica. De exemplu, in unele

state membre ale Uniunii Europene
contractele de valoare micd au o pondere
de peste 90% din totalul contractelor de
achizitie publica.

Procedura care se aplic, in cazul in care
se achizitioneaza produse, servicii sau
lucrdri a caror valoare, cumulata pe
parcursul unui an, nu depaseste
echivalentul in lei a 10.000 euro (fara TVA),
este cumpdrarea directd. Potrivit legislatiei
romane in vigoare, obligatiile autoritatilor
contractante in vederea atribuirii acestor
contracte se rezumd la:

m elaborarea unei note justificative prin
care se stabilesc circumstantele de
incadrare prevazute de OUG 34/2006
pentru aplicarea procedurii de cumparare
directd;

m redactarea documentului justificativ
prin care se realizeaza cumpararea directa
si care se considera a fi baza legala pentru
plata (ex: factura fiscala);

m obtinerea si pastrarea documentelor
justificative care dovedesc efectuarea
achizitiei publice;

m asigurarea unei utilizdri eficiente a
fondurilor in procesul de atribuire;

m promovarea concurentei intre
operatorii economici;

m garantarea nediscriminarii,
recunoasterii reciproce si tratamentului
egal al operatorilor economici care
participa la atribuirea contractului.

Operatorii economici cei mai avantajati
de procedura de atribuire a contractelor
de valoare mica prin cumparare directa
sunt in mod clar intreprinderile mici si
mijlocii, precum si societatile comerciale
de-abia infiintate. Problema acestor
operatori economici este insa una de
natura informational. In acest sens,
Comunicarea interpretativa a Comisiei
Europene subliniaza obligatia autoritatilor
contractante de a asigura o publicitate
adecvatd a acestor contracte. Astfel,
potrivit jurisprudentei Curtii Europene de
Justitie, ,principiile tratamentului egal si
nediscriminarii implica o obligatie de
transparenta care consta in asigurarea, in
beneficiul oricarui potential ofertant, a

unui grad de publicitate suficient pentru
existenta concurentei pe piata“.

Comisia Europeana recomanda
urmatoarele mijloace de publicitate, pe
care le considera adecvate pentru
publicarea anunturilor de participare la
contractele de achizitii publice de valoare
mica: Internet - propriile pagini de internet
ale autoritatilor contractante sau portaluri
special create pentru publicitatea
contractelor de valoare mica, Monitorul
Oficial, ziare nationale specializate in
publicarea anunturilor de achizitii publice,
precum si alte ziare cu acoperire nationala
sau regionald ori reviste de specialitate.
Continutul acestor anunturi poate fi limitat
la o scurtd descriere a detaliilor esentiale
ale contractului de achizitie publica si
invitatia de a contacta autoritatea
contractanta.

In ceea ce priveste atribuirea acestor
contracte, Comisia Europeana evidentiaza
principiul garantarii unei proceduri corecte
si impartiale, in vederea asigurdrii unor
conditii concurentiale corecte pentru tofi
operatorii economici interesati de
contract.

Mijloacele sugerate de Comisie in acest
sens pot fi sintetizate astfel: descrierea
nediscriminatorie a obiectului contractului;
accesul egal al operatorilor economici din
toate statele membre ale Uniunii Europe-
ne; recunoasterea reciproca a diplomelor,
certificatelor si altor dovezi ale calificrilor
formale; termene limita rezonabile;
abordare transparentd si obiectiva.

Nu n ultimul rand, Comisia Europeand
subliniaza importanta posibilitatii de a
contesta procedurile de atribuire a
contractelor de achizitie publicd de valoare
micad, in vederea garantarii efective a
standardelor minime de corectitudine si
transparenta.

Din cele prezentate, rezulta cd, desi nu
sunt constranse de procedurile tehnice
detaliate stabilite de legislatia achizitiilor
publice, autoritatile contractante nu pot
atribui contractele de valoare micd fard
asigurarea unei concurente reale intre
operatorii economici.
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Finantare

mm
" ROMCOM

VREI SA PRIMESTI O
FINANTARE NERAMBURSABILA
DIN FONDURI EUROPENE?

NOI AVEM
50 DE PROIECTE APROBATE
SI O RATA DE SUCCES DE

100%

Suna la 0259 479 793 sau scrie la
office@romcom.ro pentru a discuta cu un

consultant ROMCOM despre cum poti obtine
finantare nerambursabila pentru proiectul tau.
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